Digitalis holnap mar ma!

A digitdlis nyomtatds alig két évtizede buk-
kant fel, mint iijabb technolégiai lehetdség.
Ujabb termékeket, szolgdltatdsokat, a per-
szonalizdcio teljes arzendljdt kindlva, olyan
iij megoldando feladatokat problémdkat is
hozott, amiben még nem volt tapasztalata
a hagyomdnyos nyomdaipari villalkozdsok-
nak. Ma ezek a kihivasok mdr ugyaniigy hét-
koznapinak szamitanak, mint barmely tech-
noldgiai kovetelmény. A digitdlis nyomtatdsi
technologia Iétjogosultsdga, folyamatos tér-
hoditdsa ma mdr természetesen elfogadott
tény, senki sem vitatja. Azok a szakemberek,
akik e teriilet elhivatott képviseléi, vajon
hogyan ldtjik a kézeli jovét s a viltozdsok
hatdsdt szakmdnkra? A kévetkezé vélemé-
nyekbol megtudhatjuk.

Pixelgraf

info@pixelgraf.hu

A digitalis nyomtatdassal hat éve keriiltem el6-
szOr kapcsolatba. Ekkor kezdtem el keresgélni,
melyik géptipussal tehetnénk meg elsé 1épé-
seinket eme izgalmas teriilet felé. Gépipari
gyartastechnologusi végzettségembdl ad6do-
an mindig keresem a lehet4séget 1j, egysze-
riibb, gyorsabb megoldasok alkalmazasara. Egy
ideig CNC-szerszamgépek programozasaival
foglalkoztam. Itt egyedi vagy kis sorozatban
késziild alkatrészek technoldgiait, megmun-
kalo programjait készitettem akkori kollégaim-
mal. Ezen ismeretek és a piac egyedi igényei
kielégitésére kezdtiink el foglalkozni a digita-
lis nyomtatassal.

E technologia segitségével tobbé nincs gon-
dunk az iddre érzékeny termékek nyomtatasa-
val. A grafikusok még szinte el sem mentették
az anyagot, az igyfél mar lathatja a kész termé-
ket. Nem gond az egy darab konyv, kezelési uta-
sitds, névre sz616 meghivo vagy akér oklevél el-
késziilése sem.

Digitalis nyomtatds és adatbazis-kezelés segit-
ségével kiilonbozd versenyek dijazottjai a ren-
dezvény zarasakor mar kézhez is kaphatjak
névre sz016, de akar sajat fotot is tartalmazo ok-
leveleiket. A példanyszamok folyamatos csok-
kenése, az egyre rovidebb gyartasi id6 és az
egyedi igényeknek jobban megfelel6 marketing-
anyagok miatt e technologia folyamatos fej-
lesztésre van ,itélve”.

A berendezések tizemeltetéséhez jelenleg ne-
héz j6 szakembert talalni. Ezen kollégak széles
kord szaktudéssal kell, hogy rendelkezzenek.
Ismerniiik kell az adatbézis-kezelést, a nyomdai
szoveg- €s képfeldolgozast, a kiilonbozd alap-
anyagok (nyomathordozok) tulajdonsagait és
a tovabbfeldolgozas (feliiletnemesités, kotészet)
eljarasait.

Sajnos, sem szakemberrel, sem tGkével jelen-
legnem allunk jol, emiatt ez a folyamat nem lesz
robbandsszerd. Ezért én csak folyamatos térho-
ditasra szamitok. A nyomdak el6bb-utébb meg-
vasaroljak a sajat digitalis nyomogépiiket, hogy
potoljdk a hagyomanyos nyomtatas csokkené-
sével keletkez$ bevételkiesésiiket.

A berendezéseket vagy 6nalloan, vagy tarsult
vallalkozasban mtkodtetik, vagy fogjak m-
kodtetni grafikai stdiokkal. Nem szamolok di-
gitalis nyomocentrumok létrejottével.

Téarsasagunk célkittizései kozott szerepel az
Osszetett feladatok digitalis nyomtatassal torténd
megoldasa. Példaul egy egyedi vagy névre sz0l6
termék csomagolastervezése, digitalis nyomta-
tasa, az elkésziilt nyomat feltiletének nemesitése
(lakkozéssal, prégfoliazassal, domboritassal) és
stancolasa. Véleményem szerint, a jové nyomda-
jaban egymas mellett helyezkednek el az ofszet
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és a digitélis nyomogépek. Utdbbiak formatuma
tovabb novekszik. A kész nyomatokat k6zos ko-
tészeti sorok fogjak feldolgozni.

Bizom benne, hogy a mtivesség, a nyomatok
szépsége nem fog elveszni a digitalis nyomtatas
térhoditasa soran.

Dogmentor Kft.

zsolt.banfalvi@dogmentor.hu

1997-ben, a nyomdaipari féiskola elvégzése
utdn, a PXP Elsé Magyar Digitalis Nyomda Zrt.-
vel egy éptiletben kezdtem a szakmai életemet,
s kozvetlen kozelr6l néztem végig a digitalis
nyomtatas elsé szarnyprobalgatasait. Akkoriban
indultak az elsé digit nyomdak, szam szerint
ot, szinte mind mas technolégiaval, més gyart6é
termékével. Palyafutasom kovetkezd allomasa
a Pénzjegynyomda Zrt. volt, ahol a fejlesztési
osztalyon tevékenykedtem mint technolégus.
Itt szintén jelen volt a digitdlis technika, és a fel-
hasznaloi oldalt volt szerencsém megismerni.
Ezutan Océ-gépek értékesitésébe kezdtem, ami-
ben nagy segitséget nyajtott szakmai végzett-
ségem és az, hogy beliilrél lattam, tapasztaltam,
hogyan mtikddik egy nyomda, hogyan hasz-
nalja a kiilonb6z6 technologiakat, koztiik a di-
gitalis nyomdatechnikat.

Adigitalis technika kival6an alkalmas a felgyor-
sult vilag, a csokkend példanyszamok, az egyre
személyre szabottabb marketingeszkozok altal ta-
masztott kdvetelményeknek valé megfelelésben,
elssorban a nyomddk szdmara. A szolgaltatds-
kodzpontu piaci magatartas kialakitasdhoz szintén
adigitalis nyomtatason keresztiil vezet az it (PoD,
JIT stb.). Vannak olyan teriiletek is (szamla- és
csekknyomtatas, vonalkod, megszemélyesitések),
ahol més technolodgia szoba sem johet. A gazdasa-
gi helyzetbdl ad6do koltséghatékony szemlélet
sziikségessé teszi a reklamkoltségek oly modon
torténd elkoltését, hogy azok minél hatékonyab-
ban érjék el a kivant célcsoportot.

Amiért mégsem terjedt el a technolédgia olyan
mértékben, ahogyan az esetleg elvarhato volt,

annak tobb oka is van. Egyrészt a nyomdészok
(is) j6 ideig 6dzkodtak az Gjdonsagtdl, kiforrat-
lannak, nem elégséges mindségiinek és nem kis
részben draganak tekintették a digitalis nyom-
tatast. Ez folyamatos fejlédésben van mindegyik
szempontboOl. Masrészt az ofszetpiacon zajlo
Oriasi verseny miatt a nyomdak mindettdl tel-
jesen fiiggetleniil kényszeriiltek a hatékonysag
fokozaséra, amivel a digitalis nyomtatasra val6
példanyszamok még a mai napig akar ofszet-
technologiaval is elkészithet6k gazdasdgosan.
A harmadik ok talan a valtozoadat-nyomtatas
el nem terjedéséhez kapcsol6dé adatbazis-keze-
1ési ismeretek, tapasztalatok, technolégiak hia-
nyaval magyarazhato. Illetve azzal, hogy a meg-
rendel§ sem rendelkezik mindig hatékony
marketingkampanyok menedzselésére alkalmas
adatbazissal. Ezt a feladatot a nyomdaknak len-
ne jo atvenniiik a megrendel$ vallarél, azon-
ban sajnos még nagyon kevés nyomda az, aki
ezt professzionalis vagy kevésbé professzionalis
modon Gzi.

A Dogmentor Kft. ezen problémadk orvoslasara
mar 2005-ben elinditotta az akkor még uttorének
szamité képzési rendszerét (Dogmentor Akadé-
mia), 2007-ben pedig csatlakozott a Nyomda- és
Papiripari Szovetség digitalis szekciéjahoz (DIO).
Mindkét kezdeményezés célja a digitalis nyomta-
tas népszertsitése, ismeretek dtadésa.

Véleményem szerint, mar nem kell sokat var-
ni arra, hogy minden egyes nyomdéban egy-
mas mellett mikodjon a hagyoményos (ofszet-)
és a digitalis technika, akar egymadsra épiilve,
akar egymastol fiiggetleniil. Mar jelenleg is sza-
mos nyomda lizemeltet digitalis részleget, a tech-
nolodgia gyakorlatilag kiforrott (xerografia), a mi-
néség semmilyen kivannival6t nem hagy maga
utan, az arak versenyképesek.

Nagyon sok esetben tapasztalom, hogy ugyan-
abbdl a berendezésbdl, technolégiabol kiilon-
b6z6 szakmai felkésziiltségi felhasznalok eltérd
mindségl eredményt produkalnak. Igen nagy
szerepe van a szakmai tudasnak (prepress-, szoft-
verismeret, adatbazis-kezelési és informatikai is-
meretek, tipografia), barmilyen technolégiarol
islegyen sz6. Ami nélkiil viszont biztosan nem
fog miikddni a digitdlis nyomdai tizletag egyik
nyomdaban sem, az pedig az aktiv tigyfélszer-
zés, hatékony munkaszervezés, a gyors atfutasi
id6k, a képzett, j0l megfizetett szakembergarda
(sajnos még sok nyomdaban jelen van az ellen-
tettje).
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Pytheas Kft.

eors.kelemen@pytheas.hu

1997-ben Végh Baldzzsal és Ratkovits Péterrel
megalapitottuk a PXP Els6 Magyar Digitalis
Nyomda Rt.-t. B6séges tapasztalatot szereztiink
—atechnoldgia bevezetésének dsszes gondjaval
egylitt — az izemeltetés, a szervezés, a kiképzés
(beleértve a vevdket is) és a marketingproblé-
mak tomegének megoldasaival. Kés6bb az tize-
meltetés stabilizalodasa folytan a f6 nehézség
a marketing volt, no és a tékehiany. Véleménye-
met igazolja az Gj tulajdonos Tomcsanyi Péter
(remélem, egyetértiink), aki megvalositotta ko-
rabbi terveinket.

A PXP eladasaval nem hagytam fel a digitalis
nyomtatassal. Az elmult néhany évtized tapasz-
talataval megvalositottuk a konyvkiadas, eld-
készités, konyvnyomtatds és kotészet, valamint
akozvetlen értékesités zart rendszerét kicsiben,
személyre szabottan.

Féleg reprint- és fakszimilekiaddsokkal fog-
lalkozunk. Ebben a legtobb tapasztalatot a ma-
gyarorszagi Corvindk digitalizaldsa adta. Ez adott
lendiiletet a digitalis el6készitésben, a konyvta-
ri kapcsolatokban. Emellett vallaljuk — még ke-
vésbé ismert — mai szerz6k munkainak kiadasat
is, amennyiben ez elveinkkel nem tiitkozik.

A hazai nyomdaiparban (értem alatta a ma-
gyarorszagi piacra dolgozé nyomdakat) a digi-
talis nyomtatas, ha nem a volument, hanem
a féleségeket szamoljuk, mar most is meghata-
roz6. Gondoljunk csak a kozlizemi szolgdltata-
sok, bankok stb. perszonalizalt termékeire. En
inkabb a konyvgyartasban vagyok jartasabb, igy
az ebben varhat6 véltozasokat vetiteném eldre.

A kereskedelem oldalarél a novekvé nagyke-
reskedelmi halézatok jarulékos koltségei foko-
zatosan nének (55% bizomanyosi értékesités).
Ez az &rrés mar kozel elegendd arra, hogy kiado
és nyomda kozvetlenil, internetes hal6zaton
keresztiil értékesitse konyveit. Ehhez még fejléd-
nie kell a digitalis pénzatutaldsi médoknak, va-
lamint a szerz6i honorariumok fizetési rendsze-
rének is.

A nagy digitalis nyomdai szolgaltatasnak és
a kis digitalis nyomdéaknak egyarant megvan
a létjogosultsaga. E16bbi korlatja a magas be-
ruhazasi koltség, f6leg annak szinten tartdsa.
Az utébbiakndl a szakmai felkésziiltség hidnya
okozhat gondot. A konyvgyartasban nagy lehe-
tGséget latok, akar attors erdvel is. Elképzelek
egy — hasonl6 technolégiai felszereltségl — kis
digitalis kdnyvnyomda hal6zatot, mely az or-
szag kiillonboz6 pontjain helyben gyértja a ki-
valasztott konyvet.

A konyvvasarl6 a szerzéi jogot és a nyomtat-
hat6 digitalis forma egyszeri felhaszndlasi jogat
venné meg, utana a kivant papiron és kotés-
moddal megrendeli a hozza kozel all6 digitalis
konyvnyomdaban. A technolégiai akadaly je-
lenleg a kotészet, mely nem tud 1épést tartani
az el6készités és nyomtatas fejlédésével.

Amasik nagy akadaly a szakmai felkésziiltség
hianya. A kis digitalis nyomda ma mar (bizonyos
korlatok kozott) a hazai konyvkultiranak meg-
felel6 mindségben tudna konyvet késziteni.

Az attorés akadalya nem technoldgiai €és nem
szakmai. ElsGsorban a kereskedelmi, jogi és az
allami tamogatasi rendszer, a kiad6i gondolko-
das atformalasa sziikséges, alkalmazkodva a ki-
alakul6 vasarloi szokasokhoz. Az attorés idében
kiszdmithatatlan. A nagykereskedelmi rendsze-
reknek at kell alakulnia, vagy a gyors dsszeomlas
fenyegeti 6ket. A novekvé konyvcim, a csokke-
nd példanyszamok, az értékesitetlen konyvek
tomege, a csokkend vasarlderd egyenes, mond-
hatnam, felfelé ivel$ palyat nyit a kicsiknek.
A tradiciokat konyvgyartasi kultirankban meg
kell Grizni. Itt taldn a legnagyobb hanyatlas
a nyomdai helyesiras tertiletén tapasztalhato.

laszlo.lakos@canon.hu

ElGszor 1998-ban keriiltem kapcsolatba a digita-
lis nyomtatassal, amikor az egyik legnagyobb
filmlevilagité stadid belevagott egy digitalis
nyomdai tizletrész kialakitasaba.
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Vettek egy tekercses digitalis nyomogépet.
1992-ben a KMF nyomdaipari kardn kezdtem
el fels6fokt tanulméanyaimat, itt talalkoztam
el6szor a nyomdaiparral, a gyakorlatban és az
elméletben egyarant.

A f6iskolan tanultak nem igazan segitettek el-
igazodni a digitalis technologiaban, az Gj tech-
nologia mellett eltoltott évek tapasztalata az, ami
meghatarozta jelenlegi palyafutasomat. A digi-
talis technologia legfontosabb jellemzdi a valto-
z0 adat nyomtatdasara valo alkalmassag, minden
nyomat valtozo lehet, az informatika hihetet-
len fejlédése, mely folyamatosan katalizalja az
Gjabb és tjabb megoldasokat ebben a technol6-
gidban. Mara a nyomatok mingsége elérte azt a
hatért, hogy a végfelhasznalé mar nem tud kii-
lonbséget tenni az ofszet- és a digitalis nyomat
kozott. Ezzel az egyik legnagyobb akadaly el-
tlint a siker atjabol. A tovabbi akadalyok, legin-
kabb az Gjtol valé félelem a szakméban. Ma ott
tartunk, mint az 1960-as években, mikor a ma-
gasnyomast felvaltotta az ofszetnyomas. Az ele-
jén mindenki idegenkedett téle, és a mindsége
sem érte el a kivant szintet. De mdra a nyomda-
ipar alaptechnolégiajava valt az ofszetnyomas.

Szerintem, az attorés az elkovetkezends 2-5
évben varhat6, amikor mar meg fognak jelenni
az olyan termeld digitalis nyomo6gépek, melyek
sebességben és ezaltal az egy nyomatra jutod
koltségekben is meg fogjak kozeliteni a hagyo-
manyos nyomoémiiveket. Itt is altalanossa fog
valni az inkjet-technolégia. A piac az elkovetke-
zendd 5-10 évben atrendezddik, azok a nyom-
dak fognak meghatarozo6 szerepet betolteni ha-
zank nyomdaiparaban, akik rendelkeznek majd
mind a hagyomanyos, mind a digitalis techno-
l6giaval, és egy helyen — mint egy nagy szolgal-
tatéhaz - tudjak kielégiteni az igyfelek igényeit.

A Canon meghatarozo6 szerepet kivan betol-
teni a digitalis eszkozok beszallitéjaként, mint
az egyik legnagyobb tapasztalatokkal és kutatasi-
fejlesztési technoldgidkkal és eréforrassal ren-
delkez6 multinaciondlis cég, mely nagy energia-
kat fektet arra, hogy mindezt a k6zos joért, egy
jobb, szebb, tisztabb jovéért tegye.

A jov6 nyomdaja — szerintem — egy szolgal-
tatohdz, melyben minden technol6gia meg-
talalhato egy helyen, és az iigyfél barmilyen
igénnyel jelenik is meg, azt a nyomda képes le-
gyartani, st sajat termékeket fejleszt, marketing-
tevékenységet folytat, proaktivan keresi a lehe-
téségeket, az Gijitasokat.

Eastway Media Kft.

info@colormanagement.hu

Tizennégy-tizenot évesen kertiltem elGszor kap-
csolatba a digitalis nyomtatassal, amikor meg-
kaptam az els6 matrixnyomtatomat.

Mint egy kommunikacios tigynokség egyik
vezetdje, szamos piaci teriiletre van egészen
részletes rdlatdsom, és ezek koziil csak egyik
a nyomdaipar. Az tigynokségnél a kilonbozé
médidkat a megrendeldi igényeket leghatéko-
nyabban szolgdlé moédon kezeljiik, és tudatosan
keresstiik az Gj piaci lehetéségeket, alkalmaza-
sokat. Természetesen a nyomdaipar az tigynok-
ség szamara is nagy fontossagu, de hirdetdi és
kreativ szempontbol rohamosan veszit a jelen-
t6ségébdl, hatdrai végesek.

Masik oldalrél a colormanagement.hu-nél vég-
zett tanacsad6i munkam soran testkodzelbdl 1a-
tom a hazai és nemzetkozi nyomdaipari tren-
deket, és feladatom is ezek minél mélyebb
megismerése.

Mivel van érdekeltségem mds nyomdaipari
vallalkozdsokban is, ezért kiilonosen jo tapasz-
talat, hogy az asztal mindkét (harom) oldalan
ulhetek. Van olyan nap, hogy részt kell vallal-
jak egy kreativ folyamatban, majd egy nyom-
dai tender 6sszeallitasaban, és végiil a colorma-
nagement.hu égisze alatt tanéacsot kell adjak
egy piaci szereplé nyomdanak. Nagyon tanul-
sagos a kiilonboz4 érdekeket képviselni, és dtélni
a megrendeld, szolgaltato és szakértd személyes
problémait. Nagyon sokat profitdlunk minden
terlileten ezekbdl a tapasztalatokbol.

Egyik (igynokségi) munkakori feladatom,
hogy a megrendeldi igényekre olyan valaszok
kidolgozasat segitsem, melyek eltérnek a ha-
gyomanyos megoldasoktol. Barmikor szivesen
alkalmazunk ,digitalis nyomdat”, amennyiben
ez valoban hasznot hoz megbizoinknak. Az, hogy
olcsobba, kiilonlegesebbé vagy gyorsabban le-
széllithatéva tudunk tenni egy terméket, mind
piaci erdét képvisel, és ebben sok szerepet kap-
hat egy digitalis eljaras. Azonban, ha leegysze-
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risitem a kérdést, azt kell, hogy valaszoljam,
akkor alkalmazzuk a digitalis technolégiat, ami-
kor sziikséges és megéri. A sziikségesség megha-
tarozésaban szamit a tapasztalat. I[gazabol meg-
rendelSinket nem a nyomdatechnolégia érdekli,
hanem az elért eredmény, a mérhetd haszon.
Ha az pozitiv, akkor ,mindegy” mivel, milyen
technologiat felhasznalva értiik el — és itt ha-
szon alatt nem csak az olcsé nyomatot értem,
komoly szerepet kap a minGség, egyediség stb.

Egyértelmtien a megrendeldi piaci igények
fogjak meghatarozni, hogy a digitalis nyomta-
tds mikor vélik a nyomdaipar meghatéarozo el-
jarasava. Ha olcsobb és legalabb olyan j6 mind-
ségtl egy digitalis nyomat, akkor senki sem fogja
a ,hagyomanyos” nyomatot keresni. A f6 kérdés,
hogy mi az, és mekkora az a szelet, ahol a jo-
vOben a nyomtatas —a nyomat mint tizenethor-
doz6 - szerepet kaphat a teljes médiatortabol.

A digitalis nyomtatas elterjedését nem ne-
vezném diadalttnak, mert korantsem annyira
,diadal”, mint inkdbb egy folyamatos valtozas,
amely mire diadalla érhetne, méar dnmaga is
megsz(inik, talakul. Erezheti egy nyomda dia-
dalnak, ha megvesz egy modern digitalis gépet,
de két-harom év mulva ez a diadal lehet, hogy
mar rossz dontésnek fog szamitani, amikor
esetleg kidertil, hogy 1étezik mar jobb, olcsobb,
gazdasagosabb stb. megoldas. Az elégedett és
visszatérd megrendel$ az igazi diadal, nem az
alkalmazott technolégiai at. Szerintem az atto-
rés mar megtortént, a digitalis nyomtatés egyen-
rangt a hagyomanyos technologiakkal.

A hazai piac nagyon komoly valtozas elGtt
all, de ez els6sorban nem a nyomdatechnolégia
valtozdsa vagy az ,attorés” miatt fog bekovet-
kezni. Sokkal fontosabb a piaci igények valto-
zasanak figyelembevétele, a val6s megrendelGi
igények megismerése és kiszolgalasa. Mekkora
lesz a hazai printpiac két-hdrom év malva? Hany
nyomda ¢€li tal a recessziv idészakot? Meddig
tudnak a nyomdak egymas ala ajanlani a nyo-
matok draban? A valtozast ezek a kérdések idézik
eld. Féleg ezt a kérdést hangsilyozndm: milyen
nyomdaipari szolgaltatasra lesz megrendelGi
igény? Ha a vdlasz olyan, ahol a digitalis tech-
nolégia szerepet kaphat, akkor megérkeztiink.

A colormanagement.hu hitvallasa szerint nem
a technologiat szolgaljuk, hanem a mogotte
allé embert. Szines megoldéasokat adunk szines
egyéniségeknek. Ugy vélem, ez nem technolo-
giafiiggd, a lényeg, hogy elégedett tigyfeleink

legyenek, ismerjék termékeinket, szolgéltata-
sainkat, és vegyék igénybe azokat. A tobbi a mi
dolgunk. Olyan termék- és szolgaltataspalettat
kell nytjtanunk, amire leginkabb sziikség van,
amivel az iparag szerepldit leginkabb segiteni
tudjuk, hogy termékeik nemzetkdzi mindségi
szinten is helyt alljanak.

Ajovényomdajat elképzelve, rovid tdvon ha-
rom dolog vizionalodik el6ttem. Az egyik anagy,
megbizhat6 ipari szerepld, aki els6sorban nagy
példanyszamu, specialis utomunkat igényls
projekteket visz — ilyen példaul termékcsoma-
golasok gyartasa. Méasodik szerepld az a kreativ
csapat/tigynokség, aki hazon beliil megoldja
a felmeriil6 nyomtatasi igényeket. Harmadik
az otthoni/irodai dolgozd, aki par szdz darabos
nyomatait tokéletes nyomdai mindségben
nyomtatja, egyetlen gombnyomassal, az aszta-
lan all6 nyomtatéval, tgy, hogy semmilyen
nyomdaipari, grafikai végzettsége nincs.

Hosszabb (10-15 év) tavon lehetetlen meg-
mondani, mi varhat6, barmikor johet egy olyan
4j technologia, mely egy egész ipardgat képes
elsoporni.

A tradicionalis nyomdaszatb6l az emberi ér-
tékeket mindenképp atmenteném, a tobbi saj-
nos csak tizlet, azzal pedig egytitt kell élntink.

Cerberus Kft. Ofszet és Digitalis Nyomda

cerbi@cerbi.hu

A Cerberus Kft. 2002-ben indult a digitalis
nyomtatas piacan, az akkor legkorszertibb, mar
az ofszetnyomdaszok szamara is elfogadott mi-
ndségben nyomtat6 Xerox 6060-as digitalis nyo-
mogéppel. 2003-ban keriilt a nyomdaba egy
DocuTech 135-6s, nagy teljesitmény fekete di-
gitalis nyomo6gép, melyet 2004-ben cseréltiink
le az akkor legkorszer(ibb Nuvera 120-as beren-
dezésre. Ez a gép mar ofszettechnologiaval, mu-
nyomo papirra készitett nyomatok digitalis feltil-
nyomadsara is alkalmas volt.

Mivel mi tradiciondlis romayoros kisnyom-
daként indultunk, majd a gépcseréink altal let-
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tiink B3-as heidelbergi gépeket hasznalé nyom-
da (most mar egy-, két-, négynyomoémtves gé-
pekkel), igy magunkat és megrendelSinket is
meg kellett tanitanunk a digitalis nyomtatas
sajatossagaira. LegfGképpen arra, hogy a digita-
lis nyomat nem jobb, nem szebb, mint az of-
szet, hanem maés, valamint kis és egészen kicsi
példanyszamok esetében nagyon gazdasagos.
Ami pedig a mi megrendelSinknek olcso, az ne-
kiink is gazdasagos, igy mindketten jol jarunk.

A szines digitalis nyomtatok szinvilaga, szin-
tartomanya mads, mint a megszokott szines of-
szeté, igy a Cerberus a legmaximalisabb kozelités-
re torekszik. Mas a képleképzés technologiaja,
mas a festék, mas a fixalas és szaradas, igy csak
a gépeink kilon-kiilon torténd kalibraldsaval
tudjuk Osszehozni a két technologia szinvila-
gat (Xerox DC 8000AP géptinkhdz CMI, Heidel-
berg négynyomémdves gépiinkhoz CIP3). Mi
tovabbra is az ofszetnyomatot tartjuk etalonnak,
igy a digitalis gépiink szintartomanyat csok-
kentjiik olyan értékekkel, amit mar ofszeten is
tudunk hozni. Ennek a szinmenedzsmentnek a
kialakitdsaban mindenképpen Kkozrejatszott
ofszetes mualtunk is.

Ahagyoményos ofszetnyomtatassal szemben
mindenképpen ki kell emelni a digitalis nyom-
tatok legnagyobb elényét: a perszonalizalast és
az azonnali tovabbfeldolgozas lehetGségét.

A digitalis nyomtatasban megszokott és elfo-
gadott a minimalis példanyszam (akar egy db is),
de szerencsére egyre nagyobb példanyszamok
késziilnek perszonalizaltan, amire csak ez a tech-
nologia képes. A nyomdaipar szdmadra a meg-
személyesités egy kiegészit6 tevékenység, ami
ugyfeleinknek egy a hagyomanyosnal sokkal
nagyobb marketingértéket jelent. Elsésorban
a perszonalizalas lehetdsége az, ami a digitalis
nyomdakat teljesen egyenrangu partnerekké
emelheti az ofszetnyomddak mellé.

Véleményem szerint, mostanra a digitalis
szines nyomogépek nyomatmindsége teljesen
elfogadhato, a fekete digitélis gépek papirkeze-
1ése pedig olyan sokrét(i, hogy semmi akadélya
annak, hogy a komolyabb digitalis nyomdakat
nyomdaként és nem fénymdsol6 szalonként
értékelje a szakma. A digitalis nyomtatas nem
fogja kiszoritani az ofszetet a piacrdl, maxi-
mum tehermentesiti az olyan kivitelezésektdl,
amit régen sem szivesen nyomtattak, csak nem
volt alternativajuk. A digitalis nyomtatas terjed,
egyre novekvs gépparkokon egyre tobb nyo-

mat késziil, mar csak a gépgyartok feleléssége,
hogy a fejlesztések folyamatosak maradjanak.

A példanyszamokban nagy csoddk nem var-
hatdak. Csokkenhetnek a digitalis nyomoégépek
egy nyomatra esO koltségei, de ha nem perszo-
nalizalt egy anyag, vagy nem azonnalra kell a
megrendelének, akkor a kozepes, egy-két ezer
példanyszamos anyagok tovabbra is ofszet-
technologiaval fognak késziilni az elkdvetkezd
évtizedekben. Nem varok mostanadban olyan
attorést, ami a digitalis nyomtatast az ofszet elé
tudna helyezni a nyomdaiparban. A digitalisan
eléallitott megrendelések mar egy kicsit nagyobb
példdnyszamban is rentabilisak lehetnek, de
a koltséghatékonyséagi fordulopont nem fogja
meghaladni az 1000 ives hatart, ha azonos gép-
meéreteket hasonlitunk 6ssze. A magyarorszagi
piac is kezd fogékony lenni a célzott marketing-
re, a tobb tizezer példanyszamos ,,mindenkinek
sz6l a nagy semmi” szorélapok helyett egyre tobb
lesz a célzott marketingkomunikacio.

A Cerberus ezt a szegmenset célozta meg ma-
ganak. Nem akarunk a nagy ofszetnyomdakkal
konkuralni, az nem a mi palyank. Nem akarjuk
er6Sltetni a minden aron val6 digitalis nyomta-
tast sem, azt meghagyjuk az ofszettechnolégiaval
nem rendelkezd digitalis nyomdaknak. A Cer-
berus a bévitett A3-as méretben valo teljes kort
nyomdai kivitelezést valdsitotta meg az egy pél-
danytél a néhany ezer példanyig, és erre a gra-
fikai el6készitéstdl a kotészeti feldolgozasig 40
gép all megrendeldink igényeinek j6 minGség-
ben és rovid hataridGre torténd kivitelezésére.

Mi ezzel a gépparkkal a jové nyomdajatlatjuk
kialakulni. Vannak, akik a szolgaltatohaz rend-
szerében latjak a megvalositast, ahogy kiilonbo-
z6 cégek nagy kapacitasu rendszereit igyekez-
nek maximadlis hatékonysaggal kihasznalni, és
egy teljes nyomdai vertikumot biztositani meg-
rendelSiknek. Mi mindezt egy cégen beliil, 6ssze-
sen két tulajdonossal valositottuk meg. Nalunk
minden kisebb, mint a nagy nyomdakban, de
minden egy kézben van, a teljes kapacitis a meg-
rendeldink valtozé igénye alapjan atszervezhe-
t6, és a sajat kivitelezésnek igy élvezik is a ma-
ximalis hatékonysagat.

Az ofszet- és a digitalis technologia egyideji
és egy helyen val6é hasznalata még egy elényt
jelent. Amit nem érdemes ofszeten kinyomtat-
ni, vagy ami valamiért nem olyan tokéletes, azt
azonnal at lehet szervezni digitalis technolo-
giara, és ez természetesen visszafelé is mtikodik.
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A digitalis gépek gyart6i nagyon sok otletet me-
ritenek a hagyoményos ofszetnyomtatds teri-
letérdl, igy egyre tobb olyan kiegészités jelenik
meg digitalis gépekhez, ami eddig csak az ofszet-
re volt jellemzd. A digitalis gyartok a fejleszté-
seiknél az ofszet hibdit is igyekeznek javitani,
igy egyre mindinkabb kozelebb keriil egymas-
hoz a két technolégia, és méara mar nincsenek
éles hatarvonalak, inkdbb az 6sszemosodas kez-
ddédik. Ez a két technologia békés egymas mel-
lett élésének is az alapja.

MacAcademia

mail@macacademia.hu

A digitalis nyomtatds azota létezik, amiota az
elsé matrixnyomtatén komputerbe gépelt, ta-
rolt adatot nyomtattak. Ez az egyszer(i adat-
megjelenités, gy tlinik, tavol van attdl az elva-
rastol, amit ma a nyomdaipar felé timasztanak.
Akkor mégis Gj nyomdaszat sziiletett. Létrejot-
tétkikényszeritette a kényelem, a tiirelmetlenség,
az egyediség, a tulajdonlés utdni vagy. Az akko-
ri létez6 nyomtatastechnolégia idében, térben,
elérhet6ségben erds hatarokat vont maga koré.
Az Apple felismerve a varhat6 hatést, 1987 ko-
riil piacra dobta az elsd, akkoriban 10 000 USD
ara LaserWriter nyomtatoéjat. Mint a hogolyo
a hegyoldalon. A digitalis nyomtatas hasz év
alatt akkorat fejl6dott, mint az autoipar szaz év
alatt. A fejlédést az az egyszer(i tény mozgatja,
hogy a nyomtatas még mindig az egyik legfon-
tosabb informaciohordoz6 rendszer. Azonban
azinformacio Osszetétele, minGsége, mennyisé-
ge is nagyot valtozott. A szamitogépes el6készi-
tés megjelenése megteremtette az informacié
egyedi, egyszertien szerkeszthetd, tarolhato, rep-
rodukalhato, gyors hozzatérését, a megjelenés
sokféle egyediségét is felkinalva, ami ma mar
megszokott elvarassa degradalodott. Mar csak az
a kérdés, hogy a megjelenités (értsd: nyomtatas)
hogyan tudja kovetni a lehet8ségeket és az el-
varasokat? Gondolataim csak a szines digitalis
nyomtatas koriil kalandoztak.

A technolégiai, mechanikai, informatikai
fejlesztés iranyat az elfogadhat6 mingség mel-
letti rugalmassag, csokkend példanyszamok
melletti rovid atfutdsi idejd nyomtatasokhoz
optimalizaljdk, néhany utofeldolgozasi lehetd-
séggel. Az on-line elérhetdség, a folyamat kdve-
tése, az adatfeldolgozés, a megrendel$ hatékony
bevondésa a gyartasba kotelezévé valik. Masrészt
a megrendel6k mar nem akarnak nagy raktar-
készletet, lassan eljutunk a Print On Demand
hatarara: azt az egy konyvet nyomtatjuk Kki,
amit aznap a megrendeld rendel. Sokan az of-
szet kivaltasara — vagy annak kiegészitésére —
probéljak a digitalis nyomtatast bevezetni.
Azonban célszeri felmérni, hogy a digitdlis
szines technoldgia milyen tulajdonsagokkal
rendelkezik, és a megszokott munkafolyamat,
a termék minésége hogyan véltozik. A szinmeg-
jelenités tekintetében a megrendeldk kiilénb6z4
mindségi szintet igényelnek avagy tolerdlnak.
Ha mtvészeti reprodukciés nyomtatds, az of-
szettechnoldgia helyettesitése vagy egyedi mi-
ndségi, kis példanyszamua nyomtatas a feladat,
akkor vigyéazni kell a szinezetek 6sszehangola-
sara. Kilonosen 1ényeges, ha mar meglévé min-
tat kell ismételni. A megfelel6 hordozok kiva-
lasztasa, a festékezés bedllitasa, az dllomanyok
elGkészitése, a RIP szinfeldolgozasa kiemelt fel-
adat. A megrendelSk legtdbbje hirtelen na-
gyon igényessé valik, és nehezen tolerédlja az el-
téréseket. (Rendszerint nem az a bajuk, hogy
jobb lett az eredmény, mint remélték.) Sok lehet
a selejt, a gépidd, vagy nem is veszik at a vég-
terméket. Egyébként, én személy szerint, nem
hiszek abban, hogy az ofszettechnologiat je-
lent@sen visszaszorithatja a digitalis rendszer,
féleg addig, amig a technol6giat nem tudjak
kezelhet6en stabilabba tenni, reprodukcios ké-
pességét javitani. Nyilvan lesznek olyan mun-
kak, ahol az ar dominéns, és nem akkora prob-
1éma az eltérés. A jelenlegi digitalis rendszerek
egyike sem tudja tartani azt a szinezeti min&ségi
szintet, amit egy jol karbantartott ofszetrend-
szer tud. Ez kiilonosen igaz a folyamatos nyom-
tatas, gépmelegedés esetén vagy ismétlések so-
ran. Csak elvétve, kisérleti jelleggel taldlunk
szinmérd szabalyozé rendszert digitalis gépbe
épitve. Az is kérdés, hogy az mennyire haté-
kony? Magyarorszagon két alapvetd hibat érzek
a digitalis rendszerekkel kapcsolatban. A meg-
rendel6i oldal fogadOképességét és az eladoi
oldal tAmogatésat, amik sokszor csak az IT, a val-
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toz6 adatbazis, az on-line megoldasokra kon-
centralnak. Nem a javitasi szolgéaltatasrol be-
sz€lek. A szines feldolgozasi folyamat, a szines
nyomtatas problémadi, korlatai rendszerint a te-
lepitést kovetSen szoktak kideriilni. Anyomdak
sokszor ugy tekintenek erre a rendszerre, mint
egy specidlis ofszetgépre, gyakran kell6 koril-
tekintés nélkiil vezetik be a digitalis nyomtatast
a szolgaltatasaik kozé. Célszer( lenne a rend-
szer 0sszes hatrdnyanak, probléméjanak el6ze-
tes ismerete, az eladhaté mingségu gyartas meg-
valositasa érdekében. A magyar nyomdakban
szerintem 6t éven beliil el fog terjedni a digita-
lis szines nyomtatas, mivel a lavinaeffektust
nem keriilhetik el, masrészt a digitalis techno-
l6gia egyre jobba valik, és a megfelel$ kezekben,
rendszerintegralassal, technoldgiabevezetéssel,
értd szakemberekkel hasznos kiegészitGje lehet
anyomdanak. Ma még a bizalmatlansag és a ta-
pasztalat hidnya miatt lassabb a nyomdakban
a bevezetés. Az ofszethez szokott szemi szakem-
ber fog taldlni kifogasokat, de val6jaban azt kell
jol kihasznalni, ami az el6nye: a valtozo adat, az
egyedi kis példanyszam, a gyors elsé6 nyomat. Tu-
domasul kell venni, hogy a szinbeallitas fontos,
Osszehangolésra varo feladat, amit az operatorok-
nak is értenitik kell! A szintartas és a reprodukcios
képesség olyan amilyen, a megrendelSket vi-
szont célszert bevonni a dontésbe: valasszon 6
technologiat, és fogadja el elére a hatarokat.

Océ Hungaria Kft.

istvan.szalai@oce.com

1993 tajékan kertiltem kozelebbi kapcsolatba
a szines nyomtatas/masolas elvi és gyakorlati
problémaival, mint szervizmérnok, késébb a szi-
nes rendszerekre szakosodott mérnok specialis-
taja.

A Kodak - profiljanak megfeleléen — nagy
hangsulyt helyezett az elméleti képzésre, ami az
ugyfeleknél szerzett gyakorlati tapasztalatok-
kal parositva mar komoly tudést jelentett. Ehhez
még hozzéjarult a nyomdaszszakma egy-egy jeles

személyisége sajat véleményével, tapasztalata-
val. Sokat koszonhetek példaul Szilagyi Tamas-
nak, aki megtanitott tobbek kozott a nyomdasz
terminologia haszndlatéra.

Véleményem szerint, a digitalis nyomdatech-
nika végtelen rugalmassaga az, ami jelentds té-
nyezé lehet annak elterjedésében. Ha a nyom-
dész ,kreativ”’, nem a technol6giara akarja
rahtzni a feladatot, akkor néhéany egyszerd esz-
kozzel korlatlan lehetéségek nyilnak meg. Ezek
alapvetGen: feldolgozo6 és kreativ szoftverek,
munkafolyamat-vezérlés, webes kommunika-
cios eszkozok, nem utolsésorban megfelel$ nyo-
mogép és végfeldolgozok.

Mindig is hangstlyoztam azt az allasponto-
mat, hogy nincsenek kizar6 technolégiak, kiegé-
szit6 technologiak vannak. Minél tobb feladat
oldhat6 meg a rendelkezésre all6 technolégiak-
kal, anndl tobb, tobbféle megrendelés teljesit-
het6. A digitalis technolégia lehetdséget teremt
a kilonleges, extrém munkak elvallalasara is,
magasabb haszonnal.

Figyelembe kell venni azonban, hogy a ,kevés
nagy” helyett a ,sok kicsi” iranyba mozdul el
a megrendelések jellege. Ez megfelelS IT-ta-
mogatas, igyfélmenedzsment-rendszer nélkiil
gazdasagosan, gyorsan nem kezelhet6. Anyom-
da szervezetében egyre fontosabb szerep kell
hogy jusson a marketing- és értékesitési csa-
patnak.

Konica Minolta

daniel.szekely@konicaminolta.hu

A professziondlis, azon beliil a digitalis nyom-
tatassal a 2006-os év végén keriiltem kapcsolatba
elGszor, amikor csatlakoztam a Konica Minolta
csapatahoz, értékesitési vezetéként.

Azonnal feltlint, hogy a nyomdai piac tobb
tekintetben hasonlit az irodaszerek piacara,
ahol korabban tevékenykedtem. Viszonylag ke-
vés jelentds szerepld, jol kialakult kapcsolatok
és rengeteg érzelem, a szakma szeretete. Rend-
kiviili izgalommal t6ltott el, mikor megismer-
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hettem a szakma ismert szerepl6it, érzéseiket,
véleménytiket. Gazdasagi szakemberként, nyom-
daipari tapasztalat nélkiil is, azonnal lattam a di-
gitalis nyomtatas nyomdaipari alkalmazésdnak
lehetdségeit és elOnyeit, de azt is megfigyeltem,
hogy a szakma szerepldinek jelentds része ér-
zelmi alapon még elutasitja a technolégiat, an-
nak ellenére, hogy az egyre jelentGsebb mér-
tékben jarul hozz4 a teljes nyomdaipari dgazat
kibocsatasahoz. Az utébbi idében szamos nyom-
datermék jott 1étre, és valt eladhatova gazdasa-
gosan, a digitalis technologianak koszonhetd-
en, amely mas technolégidval nem vagy csak
gazdasagtalanul lett volna el6éllithat6. Elég, ha
a kovetkezSket emlitjiik: gyorsasag, valtozo ada-
tok és kis széridk nyomtatasa. Es ekkor még nem
tettiink emlitést a széles formatumu és/vagy
tintasugaras nyomtatasrol. UtObbi egyébként
- a szakért6k egybehangz6 véleménye szerint
is — hatalmas tovabbi fejlédés elStt all.

De maradjunk a xerografikus technologidnal.
Erzésem szerint, a technol6gia mar bizonyitot-
ta, hogy remekiil megdllja helyét a nyomda-
iparban. A piacon mar sz€p szamban kint 1évg,
nyomatokat el6allit6 digitalis nyomogépek tu-
lajdonosai és tizemeltet6i, a Konica Minolta
2007. évi felmérése alapjan, novekvd termelési
volumenrdl és stabil arszintrél szamoltak be.
(Az elemzés a 2007. évi tények és trendek konfe-
rencian kertilt bemutatasra teljes terjedelemben.)

Az, hogy tovébbra is vannak olyan nagy és
meghatdroz6 nyomddk, akik nem érdekl6dnek
a technoldgia irént, részben érthets. Ok a nagy
példanyszamu, nagy értékd munkdakra speciali-
zalodtak, a fejlédés irdnyat nem az alaptevé-
kenységiikhoz képest csekély forgalmat — habar
jelent6sebb arrést — bonyolité technologia meg-
honositasaban latjak. Részben igazuk van.

Mennyi a példanyszama hazankban egy na-
gyobb digitalis munkanak? A valaszt anyomdai
szakemberek adjak meg. Egy nagy orszagban
példaul a megszemélyesitett DM-levelek érte-
lemszerien nagyobb szdmban keriilnek el64lli-
tasra, mint nalunk, igy a forgalom, az arrésto-
meg is jelentdsebb. A digitalis technologiaval
eléallitott termékek exportjaval pedig — véle-
ményem szerint — nagyon kevesen probalkoz-
nak meg. Ez csak nagy példanyszamban lenne
lehetséges.

Amint minden piacon, a digitalis nyomtatas-
ban is fontos szerepet jatszik a méretgazdasa-

gossag. A digitélis gyartok egyre nagyobb telje-
sitményd digitélis gépeket fejlesztenek, de a pi-
acon 1évé fels6 kategérias, millié iv/honap
nagysagrendben termels berendezések kapaci-
tasat hazankban nehéz lekotni. J6 néhany év-
nek (évtizednek?) kell még eltelnie ahhoz, hogy
a jelenleg sokszereplés nyomdai piac koncent-
ralodjon, s ily médon lehet6ség nyiljon a digi-

Mar ma is remek példdkat latunk arra, hogy
elhivatottsdggal, kiemelkedd szakértelemmel,
modern értékesitési és marketingtudassal sike-
res, novekvd digitalis nyomdat lehet tizemel-
tetni. Ki tudja, hogy mit hoz a holnap a digitalis
technoldgia fejlesztése teriiletén? Ami ma még
nem gazdasagos, holnap lehet, az lesz.

Es bizonyos, hogy elénnyel indulnak a ver-
senyben majd azon nyomdai vallalkozasok,
akiknek van digitalis nyomtatasi tapasztalata.

A Konica Minolta altal kinalt nyomdai ter-
mékportfolio kivaldan illeszkedik a jelen hazai
piaci kortilményehez. A teljes hazai szines digita-
lis kibocsatas sok vallalkozds egyiittes produk-
tumaként kertil el6allitasra. Ezen vallalkozasok
részére tobb mint elegendd egy olyan digitalis
nyomo&gép, mely akar havi 200 000 bévitett A3-
as ivet is képes kinyomtatni szinesben. Elenyé-
sz6 azon piaci szereplGk szama, akiknek ennél
nagyobb kibocsatasuk van. A Konica Minolta
tehat a xerografikus technolégidval nyomtaté
vallalkozdsok majdnem teljes csoportjat céloz-
hatja meg nyomdaipari célra kinalt termékeivel.
A Konica Minolta célja, hogy a magyar piacon
erds masodik helyet toltson be a xerografikus
digitalis nyomogépek értékesitésében. Ez csak
komoly felkésziiltséggel és elhivatottsaggal sike-
riilhet. A koncepci6 kész, egyelSre a részleteken
dolgozunk, tele vagyunk otletekkel, és igér-
hetem, hogy fogunk még meglepetést okozni
a piacnak! Ebben segiteni fog minket az is,
hogy a nyomdaipar szerepldi és dontéshozoi is
valtoznak.

Az a generaciovaltas, ami a nyomdaszatban
torténik, minden digitalis gyartonak kedvez.
A jové nyomdajaban a rendkiviil széles kord
nyomdai technologiai ismeretek mellett sziik-
ség lesz kreativitasra, valamint modern értéke-
sitési és marketingszemléletre. Temérdek pozi-
tivpéldatlatunk a piacon. A 21. szdzad és a jové
nyomdasza tanacsado is lesz egyben, nem csak
a beérkezé igények kiszolgéloja.
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Prime Rate Kft.

tpeter@primerate.hu

Az elsé digitdlis gépet 2000-ben vettiik, €s az ezt
megel6z6 években kezdtiink el foglalkozni az
alacsony példanyszamu konyvek gyartasi lehe-
téségeivel, mert az ofszet egyre kevésbé tiint
hossza tava megoldasnak.

Els6sorban kozgazdasagtant és marketinget ta-
nultam, majd 2005-ben Gazdalkodas és Szer-
vezéstudomanyok szakiranyban doktoraltam
(PhD). Tobb mint tiz éve tanitok fGalldsban a Szent
Istvan Egyetem marketing tanszékén, ahol je-
lenleg egyetemi docens vagyok. Az egyetem
mellett tobb mint tiz éve vezetem a Prime Rate
Kft.-t, amely elsGsorban nyomdai févallalko-
zassal és digitalis nyomtatéssal foglalkozik.

A digitélis technologia lehetSségeinek kiak-
nazasaban kozgazdasagi ismereteim elsGsorban
abban segitenek, hogy a nagyon fontos mszaki
feltételek mellett a hangsily ma a vevdi prob-
lémak megértésében és megoldasaban van.
Mindezen sziikségletek feltarasaban és a meg-
oldasi javaslatok kidolgozadsdban segitenek az
egy¢éb tanulményaim, tapasztalataim. Taldn egy
kicsit az is segit a sokszor laikus vevd helyzeté-
be beleképzelni magam, hogy én sem tanultam
soha a nyomdaszatot, hanem sajat gyakorlati
tapasztalataimbol épitkeztem.

Az altalanos gazdasagi trendek és a digitalis
iranyba mutatnak. Példaul gyors atfutasi iddk,
személyre szabott izenetek lehetdsége, alacsony
példanyszamok gazdasagos kivitelezési lehets-
ségei.

A tudas a szolgaltatok fejébdl és a tapasztalat,
valamint azismeret a potencialis vevék oldalarol
segitik a digitalis nyomtatas diadalatjat. A tech-
nologia terjedésével, illetve egyéb fejlesztések-
kel valoszintileg a gyartasi koltségek tovabb csok-
kennek, ami szintén nagyon fontos tényezé.

Ha az ives ofszet technoldgia lesoprését értjiik
attorés alatt, akkor még sokaig nem lesz attorés,
ha a folyamatos és drasztikus piaci részarany

novekedést az egyéb nyomdai eljardsokhoz vi-
szonyitva, akkor a kovetkez$ 6t évben komoly
fejlédésre szamitok.

Szép lassan egyre tobb digitdlis nyomda lesz
Magyarorszagon is, és egyre tobb ofszetnyomda
is felveszi a tevékenységi korébe a digitalis nyom-
tatast.

A Prime Rate ma a régio egyik legnagyobb és
legmodernebb ives digitalis nyomdéja. Ezt a po-
ziciot szeretnénk megdrizni, és ha lehet, meg-
erdsiteni.

A jov6 nyomdajat hatékonynak, vevScentri-
kusnak, megoldasorientaltnak képzelem. A kivé-
16 mtiszaki szaktudést a tradicionalis nyomdaszat-
boél atmenteném, de ezt kicsit tobb kereskedelmi
és marketingismerettel fliszerezném.

Wasco Trade Kft.

»

vas.gabor@wasco.hu

El6életemet tekintve, egy multinacionalis papir-
kereskedd cégnél dolgoztam nyolc évet mint ke-
reskeds, majd teriileti vezetd. Itt taldlkoztam
el6szor a digitalis nyomdai fogalommal mint
alternativ megoldas a kis példanyszamt nyom-
dai termékek elballitasat illet6en. Kereskedd-
ként is tapasztalhat6 volt, hogy a kiilfoldon mar
egyre nagyobb teret hodité agazat hazankban
is egyre erGteljesebben jelenik meg a piacon és
nyujt hatékony, gyors megoldast a megrendelSk-
nek. 2002-ben megalapitottam a Wasco Trade
Kft.-ét, ahol is kereskedelemmel és nyomdai ter-
meékekkel foglalkoztunk, de még nem mint gyarto
vettiink részt a piac korforgasaban. Nyomdaipari
tapasztalataim ekkor még a kiilfoldon latottak
ellenére is az ofszettechnolégiara korlatozodtak,
hisz keresked6ként az ofszetnyomdak voltak a
legnagyobb potenciala tigyfelek. 2004-re azon-
ban egyre tobb problémat jelentett szamunkra
a kis példanyszamau és gyors reagalast igénylo
kiadvanyok elkészitésének leszervezése, igy el-
érkezettnek lattam az id6t arra, hogy digitélis
nyomdai fejlesztésbe kezdjiink és immar gyar-
toként jelenjiink meg a nyomdai piacon.
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Nagy segitségemre volt terveim megvalosita-
saban az ofszetoldali tapasztalat és az a kapcso-
latrendszer, amit a kdrnyezetemben miikodé
ofszetnyomdadkkal dpoltunk. Az dltalam elkép-
zelt, majd megvalositott digitalis nyomda az elsé
pillanattol komplett szolgaltatast kindlt part-
nereinek, beleértve a kotészeti megoldasokat is.

Ezt a kapacitast felajanlottam a kapcsolat-
rendszeremben miikodé ofszetnyomdaknak is,
mint hatékony megoldasi lehetdséget. Termé-
szetesen szamitottam ra, hogy kicsit kételkedve
fogadjak a digitalis megoldasokat, de az elsé
néhany, sikeresen lebonyolitott tizlet kapcsan
belattdk, hogy terhet vesziink le a vallukrol, és
eladhat6 terméket szallitunk résziikre.

Ugy gondolom, igy visszanézve az elmilt
éveket, sokat valtozott a piac és annak kovetel-
ményei is. A digitalis nyomda bekeriilt a koztu-
datba, nincs ma mar olyan nyomdasz, aki nem
hallott volna errdl a technoldgiarél, legfeljebb
olyanok vannak, akik még mindig kételkednek
amegfelel6 mindségetilletGen. Mara mar kicsit
tobbet gondolok én is a digitalis nyomdarol,
mint évekkel ezel6tt, de ez — azt gondolom —
mindannyiunkban bekdvetkezett, aki ebben az
agazatban latta a lehetGséget, és szereplGjévé
valt ennek az , 6riiletnek”.

Nagyon egyszer(l lenne azt mondani, hogy a
digitalis nyomda térhoditasat a gyors reakcio-
iddének és a kis példanyszamu kiadvanyok elké-
szitésének koszonheti, de — szerintem — ez On-
magaban mégnem lenne elég a mar végbement
és most is tart6 fejlédéshez. Mara az is ismert
fogalom, hogy a digitalis nyomdéak képesek val-
toz6 adattartalmu anyagok (ismertebb nevén:
DM-ek) elkészitésére, de ez is ,csak” egy eleme
a szolgaltatasunknak.

Véleményem szerint, a digitalis nyomdakban
masképp ,fogadjak” az tigyfelet, mint azt teszik
a hagyomanyos nyomdai kornyezetben. En azt
vallom, hogy a siker kulcsa lehet, ha otletekkel is
tamogatjuk tigyfeleinket, ezzel nyilvan 6nma-
gunk szdmdra generalva munkat és megrende-
léseket.

Az ,akadalyok” oldalén olyan altalanossago-
kat tudnék felsorolni, mint az ar (az igyfél nem
mindig szamol a megtériiléssel), bizonyos mi-
ndségi elvarasok, amit még nem tudnak leko-
vetni a digitalis berendezések, illetve a még min-
dig alacsony (de fejl6d6) bizalmi index.

Tapasztalatom szerint, ha megfelel$ kezekbe
keriil egy uigyfél, és megrendel6vé valik, akkor

szamara mar nem kell masodszor bizonygatni
a digitalis megoldasok életképességét, hatékony-
sagat és megfelel6 mindségét sem.

OSG Hungary Kft.

vegh.balazs@osg.hu

A digitalis nyomtatasba az 1995-6s drupan szeret-
tem bele, amikor el8szor kapott igazi nyilva-
nossagot a Xeikon ¢és az Indigo. Kordbban a
prepress és az informatika hatarteriiletén tevé-
kenykedtem, de tudtam, hogy ebbdl nem sza-
bad kimaradnom. Kelemen Eors és Ratkovics
Péter barataimmal 1997-ben létrehoztuk a PXP
Els6 Magyar Digitalis Nyomda Rt.-t, és azonnal
szembesiiltiink az Gij technologia kiilonlegessé-
geivel, a kotészeti sajatossadgokkal, az informa-
tikai tamogatas alapvetd fontossagaval. Ez mind
egyfajta evangelizacios tevékenységet tett sziik-
ségessé, hogy a digitalis nyomtatas szélesebb kor-
ben ismertté és elismertté valhasson.

Némi kitérét kovetSen, 2001 6ta az OSG Hun-
gary Kft. mtiszaki vezetGje vagyok. Ugyfélkoriink
elsésorban az out-of-home, kozteriileti, deko-
racios teriileten aktiv, és e piac jellegébdl adodo-
an, a nagy méretek és az egyedi, kis szérias gyarta-
sok kovetkeztében, tevékenységiink hangsalyat
a mara mar megkeriilhetetlen digitalis nyom-
tatasra helyezziik. Teriiletiink annyiban kilon-
leges, hogy a felhasznalt alapanyagok sokféle-
sége (papir, ontapadd, PVC-ponyva és -halo,
textilek, kartonok, habositott és egyéb mi-
anyag tablak stb.), kiszerelése (tekercses, ives,
tablas), a grafikak méretbeli, nyelvi és perszo-
nalizaciés mutaciéinak kavalkddja igazan ha-
tékonyan elsésorban a digitélis technolégiaval
optimalizalhato. igy szamunkra a digitélis tech-
nika nem a jovg, hanem abszoluat a jelen idg, és
munkankban kdzponti szerepet tolt be.

A jov6 nyomdajaban valdszintleg sokkal ko-
zelebb kertilnek majd egymashoz az informati-
kai (on-line, adatbazis-kezelési), a produkcids
(nyomtatasi) és a logisztikai (just-in-time) tertile-
tek, és szoros egyuittmiikodésiik elengedhetetlen
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lesz. Ahhoz, hogy ez igy alakuljon, a tradiciona-
lis nyomdaszatbol mindenképp atmenteném
(s6t magasabb szintre emelném) a szakmai ala-
zatot, az igényességet, az olthatatlan tudasszom-
jat és a segitGkészséget. Megszabadulnék viszont
a féltékenységtdl, a valtozastol valo félelemtdl,
a bezarko6zastol és a nyelvtudas hianyatol.

Vincent Design Kft.

info@vincent-design.com

A kilencvenes években szereztem meg az elsé
lézernyomtatémat, melyre még most is szive-
sen emlékszem. Barmit ki lehetett vele nyomtat-
ni — igaz csak fekete-fehérben —, de gyors volt,
strapabir6 és megbizhat6an nyomtatta ki bar-
mely dlloméanyomat, a PostScript opcidval ellatva.
A munkahelyemen ugyanilyen nyomtat6t hasz-
néltunk —kisebb feladatokra, mint szovegek kor-
rektardzadsahoz, de ott is teljes elégedettséggel.

AKkkor a Pet6fi Nyomdéaban dolgoztam, az or-
szag legnagyobb csomagolos nyomdajaban.
Volt ott karton-, flex6-, 6ntapad6écimke-nyom-
tatas, szoval munkank soran szinte az Osszes
hagyoményos nyomtatdasi technolégiat hasz-
naltuk. Mindenki készitett el§ valamennyi tech-
nolodgiara — a bonyolultabb feladatokat Scitex
Prizman, az egyszertibbeket Mac-es alkalmaza-
sokkal. Aztdn jott az ArtPro, a csticsok csucsa.
Anagy nyomdagépek mellett nagy és koltséges
(professzionalis) prepress-eszkdzok segitették
amunkat. A Kis 1ézer- és tintasugaras nyomtatok
jelent&sége, amit akkor a digitalis technologia-

INTEL-ADOBE EGYUTTMUKODES

bol érzékeltiink, igencsak eltorpiilt a nagy esz-
kozokhoz képest. Akkor csak ennyit érzékeltiink
a digitalis nyomtatasbol.

A helyzet megvéltozott.

Az utobbi idében a digitalis nyomtatas szere-
pe jelentdsen megndtt. Az el6készités mindsé-
ge itt sem csokkent. A nyomdék szdjbardgdsan
lefrjak, milyen allomanyokat kérnek, ennek elle-
nére a kiildott allomanyba tébbnyire bele kell
nyudlni (vagy visszakiildik javitasra), hogy az
nyomtathato legyen. A rugalmassag napi szinten
elvaras. A kildott allomanyok javitasara a ko-
rabbinal joval olcsébb eszkozok és automatiz-
musok allnak rendelkezésre. Az elv ugyanaz, mint
a korabbi rendszereknél, de ma mar akar egy
PitStoppal is nagyon sok mindent el tudunk érni
az emlitett elvarasok teljesitéséhez.

Szerintem, a hagyomdanyos nyomtatasra még
jo ideig sziikség lesz, j61 meg fognak férni a di-
gitalis mellett. Sziikség lesz tovabbra is a nagy
példanyszamos nyomtatasra is, kiilonosen a cso-
magolasi tertiileten.

A 21. szazadban a rugalmassag lett a legkere-
settebb készség, és ezt a rugalmassagot elsGsor-
ban a digitalis technolégia tudja biztositani.
Ez a rugalmassag iranti igény fogja tovabb-
emelni a technologia jelent8ségét.

Ajelenlegi gazdasagi helyzet nem kedvez sem-
milyen beruhazasnak, igy a digitalis technolo-
gia tovabbterjedésének sem. Ebben a problémas
helyzetben szintén a rugalmassag lehet a kulcs-
sz6 a megoldasra. A koriilmények még inkabb
azokat er6siti, akik flexibilisek.

2009 januarjaban megalakulta PNYME nyom-
daipari szakosztalyan beliil a prepress- €s digi-
talis szekci6. Ennek tarselnokeként szeretnék
ténylegesen tenni a digitalis technoldgia és a pre-
press szerepének elismertségéért, az ijdonsagok
megismertetéséért és a szakemberek képzéséért.

Ajovével kapcesolatban egyetlen kép van el6t-
tem: azigényesség a ma gyakori gagyival szemben.

Az Adobe és az Intel bejelentette egytittmiikodését, melynek keretében kozosen tltetik at és optimalizaljak az
Adobe Flash-technologidt az Intel CE3100-as médiaprocesszorara.

Ez az altalanos céla feldolgozocsip a jové fejlett otthoni szorakoztatéd eszkozeinek lesz a , lelke”, igy varhat6an
set-top box-okban, Blue-ray-lejatszokban, digitalis tévékben fog tobbek kozott megjelenni. Mindez kiegészitve az
Adobe Flash platform nagy felbontast video- és interaktiv lehetdségeivel, eddig ismeretlen és paratlan élményt

nyujto eszkozok tomeges megjelenésére szamithatunk.

Forrds: szoftver.hu
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