Ki kicsoda a papir vilagaban?

Burger Laszl6

Képviselt cég: Burg Kft.
Telefon: 06 20 934 4240
E-mail: senior@burger.hu

Talén a legels6 papirkapcsolato-
kat ki is hagynam, mert nem jel-
lemzGek sem nyomdészra, sem
papiripari szakemberre. Kétszak-
mas nyomddsz, nyomdamérnok
vagyok. Az els6é nyomdai papir-
kapcsolat, a hetvenes évek elején,
az Athenaeum Nyomdaban a te-
kercspapir-mozgatas volt. Nem
konnyt feladat, mar aki probalta
a személyes kihivast és az anyag-
mozgatast.

A tekercspapirok vildga taldn
a legérdekesebb szamomra.
Tekercsben késziil a papir, s a m-
szaki-gazdasagi fejl6dés a teker-
cses felhasznélds irdanyaba mutat.
Az egyik legizgalmasabb felada-
tom volt a papirgydarak, a nagyke-
reskeddk és a felhasznalé nyom-
dak kozott a tekercspapir-
forgalmazéas magyarorszagi gya-
korlatanak a megvalositasa.

A szakmankra s résztvevéire
visszatekintve taldn szdmosabb
szereplé volt, mint ma. Tanito6-
mestereim koziil kettSt emelek ki.

Soproni Bélat, a nagy nyomdaszt
és nyomdaszervezGt, s mellé

a csucsokra Lakner Kalmant, az
iparszervezdt, papiripari szakem-
bert. A tizennégyezer foglalkozta-
tottat magéba foglalo papir- és
nyomdaipar, iskoldival, fGiskola-
javal, egyestilésével, kutatobazi-
saval, beruhazo kapacitasaival,
szocidlis intézményeivel és a kap-
csol6do bedolgoz6 iparral a me-
z6gazdasagbol, s mindennek

a fenntarthat6 finanszirozasa —
igazi és eredményes iparszerve-
zést bizonyit. Az Athenaeum
Nyomda nyereséges, mintegy
kétezer nyomd4szt magas szinvo-
nalon foglalkoztat6 vallalat volt,
amely nem a gazdasagi ellehetet-
lentilés dldozata lett. VezetGje

jo szakember, olykor hib4dz6 em-
ber volt.

A papirkereskedd feladata a ne-
vében van. Az elmult tizenhét év
soran, a specializaloédas eredmé-
nyeképpen, egyre fogy a megren-
delést felvevs, arazo, beszallitast
és leszallitast szervezd és a kinnle-
vGséget behajté univerzalis szak-
ember. Mint a tanciskolaban,
mindent nem lehet, de torekedni
kell ra!

Az utanpotlast az improvizéciod
tertiletérdl az organizacio tertile-
tére kell szervezni.

Az 6r6kségbe a korabbi papir-
sz(ikét nem javasolnam. A jelen-
bdl, ha lehetne a finanszirozasi
problémadkat kitizném, s a jové-
ben a nyomdaiparnak a papirfel-
hasznalds éves mennyiségének
unios ( konvergald) atlagat, a mai
magyar felhasznalas tobb mint

kétszeresét kivinom. A papiripar-
nak, hogy a magyar papir Gjrate-
remtésében sikerei legyenek.

Dobos Agnes

ePaper Kft.
Telefon: 06 1 404 0015
Email: agnes.dobos@epaper.hu

Azon kevesek kOzé tartozom,
akik 14 éves korukban beiratkoz-
tak papirgydrto- és feldolgozo
szakra a Than Kéroly Vegyipari
Szakkozépiskolaba, és a szakmat
a draga Béres Laszloné tanarnd-
nél kezdhették megtanulni.

Az érettségi utan a Konnydipari
Mitiszaki F6iskola papiripari szakdn
és a csomagolastechnologus sza-
kan szereztem diplomét. Akkor
a két szakot még egyszerre is el
lehetett végezni, ma mar ez két-
szer harom év lenne.

Friss diplomésként a Novapack
Papirgyarban dolgoztam, ahol
sok kudarc ért.

Akkor még el6fordult (a szocia-
lizmus utols6 évei alatt), gy vet-
ték fel a fiatalokat, hogy nem
adtak konkrét munkat, csak be
kellett jarni, és a portdn lepecsé-
telni a be- és kiléptetd kartyat.
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Ezt a helyzetet hamar megoldotta
hérom gyermekem sziiletése és az
azt kovetd nyolcéves gyes. Mire
ismét dolgozni mentem, meg-
szlint a szocializmus, és a Papir-
ipari Vallalat is. Munkat kerestem
a papirkereskedelemben, mivel
miikodé papirgyar szinte nem
maradt Magyarorszagon. Rovid
ideig dolgoztam a Budapest
Papirnal beszerzési vezetéként,
aztan a Z-Papirnal kereskedelmi
vezetéként, de hamar kideriilt,
hogy gyermekeimet csak gy
tudom szépen felnevelni, ha az
idémet magam oszthatom be.

Igy sziiletett meg a sajat cég
gondolata, ami hamarosan meg
is valosult, 1997-ben Ungér Laszl6-
val megalapitottuk a Print Papir
Kft.-t.

A cég a StoraEnso gyartoi cso-
port papirjait forgalmazta, legis-
mertebb termékeink a volumeni-
zalt konyvnyomopapirok lettek,
mely teriileten piacvezetd keres-
ked6vé valtunk.

Ezekre az évekre vagyok a leg-
biiszkébb, mert sikertiilt j6 irany-
ban befolyasolni a rosszul rogziilt
papirvalasztast konyvek eseté-
ben.

A Print Papir Kft. idejében nagy-
jab6l minden harmadik konyv
és flizet volumenizalt papirra
késziilt, és ezért konnyebbek lettek
az iskolatéskak. A szépirodalmi
konyvek szebbé és olvashatobba
valtak, mert konyvpapirjainkat
nem vakito fehér szinben, hanem
szép, harmonikus natarfehér vagy
halvanykrém szinben kinéltuk.

Mivel a StoraEnso cég a volume-
nizalt kényvpapirjaink forgalma-
zasi jogat céglinktdl egyszeriien
elvette, és sajat kereskedGjének
atadta, a Print Papir Kft.-t nem
lehetett tovabb miikodtetni.

Ekkor — 2003-ban — megalapi-
tottam az ePaper Kft. Specidlpapir
Kereskedelmi és Import Iroda
Kft.-t. Jelenleg specidlis papirok

importjaval foglalkozunk, de az
osztrak Salzer famentes volume-
nizalt konyvpapirokat felvettiik
valasztékunkba, mintegy szimbo-
lizélva értékrendiinket.
Papirkereskedd tarsaim koziil
mindenkit becsiilok, aki képes
kiuizdeni és élete végéig szinten
tartani szakmai tudasat, &polni
a kapcsolatot az tigyfelekkel, akik
lassan beépiilnek életiinkbe. Azt
gondolom, ha partnereink meg-
bizonyosodnak arrdl, hogy szak-
mailag kompetensek — azaz szak-
emberek — vagyunk, akkor
a papirkeresked6i munka nem va-
lik tigynoki tevékenységgé, nem
kell kiszolgaltatni magunkat, és
nem kell megalazkodnunk senki
el6tt sem. Nincs annal nagyobb
szakmai elismerés, mint egy rég-
Ota megtartott fizet6képes tigyfél
vagy beszallit6i oldalrél egy dicsé-
ret: Sie sind eine Verkaufsprofi.

Dr. Kardos Gyorgy

Chemoprint Kft.
E-mail: kardosmg@t-online.hu

A Budapesti Mtszaki Egyetem
Vegyészmérnoki Kardn végeztem
1965-ben. Tarsadalmi 0sztondi-
jam okan a Kénnytipari Agazatra
kertiltem, itt talalkoztam elGszor
a papiriparral, és szintén szolva
kilonosebben nem ragadta meg
az érdeklédésemet. Letudtam,
mint annyi més kotelezd stadiu-
mot, amelyre soha nem lesz sziik-
ségem. Tiz évvel kés6bb szinte
véletlentil keriiltem a szénhidro-

géniparbdl a papiriparba, ahon-
nan aztan 30 év munkaviszony
utan vonultam nyugdijba.

Csaladi orokségként hoztam
magammal a konyvek irdnt érzett
vonzodasomat, a mai napig lelkes
konyvgytjté vagyok. Nem csak
anyomtatott inform4cio tartal-
ma, hanem annak megtestesiilése
egy konyvben vagy folyéiratban,
élményt jelent szamomra. Papir-
ipari palyafutdsom valdszintileg
azért tartott 30 évig, mert ismét
egy véletlen folytdn viszonylag
gyorsan kapcsolatba kertiltem az
ir6-nyomo papirok gyartasaval és
felhasznalasaval. A mai napig az
ir6-nyomo papirok jelentik sza-
momra a ,papir”-t, bar régota
vallom, igazi értékiik csak a papir-
gyart6 és nyomdasz 0sszehangolt
szakmai tevékenysége révén jele-
nitheté meg.

A papiriparban eltoltott harom
évtizedben sok minden tortént
(Gj gyar inditasa, késébb leallitasa,
majd elég kilatastalan idGszakot
kovet6 ajrainditasa, Gj technolo-
gidk alkalmazésa stb.), ezek ma
mar érdekes szakmai multta szeli-
diiltek. Arra azonban mai is biiszke
vagyok — s palyafutdsom soran
ritkan fordult el —, hogy a vevik-
kel (tobbnyire nyomdakkal) kiala-
kult vitdkat j6zan szakmai érve-
1éssel, egymas véleményének
tiszteletben tartasaval és a meg-
egyezés Gszinte akardsaval ne
sikeriilt volna megoldani.

Azt gondolom, a globalis papir-
piacon m@ikodé multinacionalis
cégek bGségesen ellatjdk szakmai
municiéval munkatérsaikat.
Amit én sajét tapasztalatom alap-
jan fontosnak tartok: az eladni ki-
vant papir alapos ismerete (adott
esetben a felhasznalas kovetésé-
vel is alatdmasztva), a vevGvel
szemben tanusitott empatia és
a kovetkezetesség.

A szakma utdnpoétlasa nem jobb
és nem rosszabb, mint 30 évvel
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ezel6tt. A hangstlyok nyilvan
mashol vannak, de ez a kovetel-
meények valtozésabol kovetkezik.
Ugy gondolom, az elektronikus
informaciokezelést napi munkéja
sordn mar rutinként felfogo fiatal
papirkereskedd szdmadra is egyér-
telm tény kell legyen, hogy
olyan kétezer éves multtal rendel-
kezG6 terméket kinal, amely folya-
matosan megujulva ismételten
bizonyitani képes nélkiilozhetet-
lenségét.

Majer Istvan

M. Nyomdaellaté-Papir Kft.
Telefon: 06 52 446 464
E-mail: print1@axelero.hu

1959-ben kezdtem az Alfoldi
Nyomdéban, mint konyvkots
tanul¢, itt szivtam magamba a
papir illatat és a konyv szeretetét.
Palyafutasom soran a legfonto-
sabb eredménynek tartom, hogy
szolgélatara lehetek a nyomda-
szoknak a megrendelések teljesi-
tésében. Példaképem a mesterem:
Kubinyi Pal, aki szerénységével,
szakmaszeretetével a mai napig
nyomot hagyott bennem.

Avevé tisztelete, a megbizhat6-
sag, korrektség, szavahihetlség és
a feladat szeretete azok a legfon-
tosabb tulajdonsagok, amellyel
a papirkereskedelemmel foglalkoz6
szakembernek mindenképpen
rendelkeznie kell.

Sajnos a szakképzést, az utan-
potlast nem latom biztositottnak.

Megdrizném a régi id6kbél
a szakma szeretetét, a kolcsonos
tiszteletet, megbecsiilést egymas
irant, hiszen mindinkabb egy-
madsra vagyunk utalva.

Nagy Gyorgy

Chemoprint Kft.
Telefon: 06 56 513 212
E-mail: chemoprint@t-online.hu

1986-ban kertiltem a Szolnoki
Papirgyarba, amely nem egy gyar,
hanem egy mihely volt a papir-
iparon beliil, az akkori gyarveze-
tésnek koszonhetSen. Bizonyitja
ezt az is, hogy a kozelmult és a jelen
papirkereskedelmének meghata-
roz6 egyéniségei jorészt innen
keriltek ki. En akkor a csomagolo-
és haztartasi papirok gyartasat
vezettem. KereskedSként viszont
a cimkepapirok értékesitése all
legkozelebb hozzam, mert a cim-
kepapir az igazan kreativ papir.
A cimkepapirt az tiditdital, bor,
sor jellegéhez, belsS tartalméahoz
kell kivalasztani. Egy konyvhoz
barmely ofszetpapir megfeleld, de
egy kivalo borhoz nem illik egy
normdl cimkepapirbdl késziilt
cimke.

1996-ban alapitottuk 6nallé
papirkereskedelmi cégiinket, je-
lenleg mar hat orszag tiz gyarabol
importalunk cimke-, ofszet-, m-
nyomo papirokat és kartonokat.
Az elmult tizenkét év alatt sikertilt
elérniink, hogy cimkepapirbdl az
egyik legszélesebb valasztékot mi
tudjuk nyajtani a nyomdéaknak,

a normal cimkepapiroktdl kezdve
a fémgdzoltig.

Ugy tapasztaltam, hogy a kon-
kurenciaharc ellenére is tisztelték
egymast a papirkereskeddk, de
nem hiszem, hogy barkit is példa-
képiil vélasztottak. Néhanyukkal,
féként a régebbi kollégakkal jo
kapcsolatot apoltam, és tartok
a mai napig is. Bar ez a korosztéaly
lassan mar nyugdijba ment vagy
nyugdijba késziil.

Az utdnp6tlasrél - bizonyara
sz(ikos ismereteim miatt — mar
nem tudok kedvezd véleményt
mondani. A multikndl szerintem
jobbéra csak kereskedelmi asszisz-
tensek dolgoznak, akik a szdmito6-
gépes készletnyilvantartasbol ki
tudjék keresni, hogy van-e x iv
a keresett minyomobol, de ha
nincs, mar nem tudnak mast
ajanlani. A multinacionalis cégek
hatalmas valasztékukkal és kész-
lettikkel, kiméletlen arpolitika-
jukkal nincsenek rautalva a kifi-
nomult kereskedelmi médszerekre
és az ,igazi kereskedSkre”. Ennek
ellenére ismerek néhény tehetséges
ésratermett fiatal papirkereskedét,
de 6k inkébb a kiilfoldi gyarak
hazai képviseleteinél dolgoznak.

Suranyi Eva

PM-Kymmene Kft.
MOM Park Centrum , E” Irodak
1123 Budapest, Alkotas u. 53.
Telefon: 06 1 224 7973

Fax: 06 1487 0514

E-mail: eva.suranyi@upm-kymmene.
com, www.upm-kymmene.com
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A Kiilkereskedelmi Féiskola el-
végzése utan értékesitéként kezd-
tem dolgozni, és azbta is ez a szak-
tertiletem. A papiriparral 1991
Ota vagyok kozelebbi kapcsolat-
ban. Az els6 néhany évben be-
szallitoi oldalrdl ismertem meg az
iparagat Ausztridban, majd 1993-
ban a FINNPAP budapesti irodaja-
ban helyezkedtem el. Az6ta is itt
dolgozom, csak a cég neve és

a képviselt papirgyarak kore val-
tozott. Nem vagyok sem papir-
ipari mérnok, sem pedig nyom-
dasz, igy sokat kellett tanulnom,
hogy a szakmai ismereteket egy-
részt a cégem 4ltal biztositott
tréningeken, masrészt a nyom-
dasz bardtaimtol, kollégdimtol
elsajatitsam. Az UPM termékei
koziil a teljes nyomdaipari kiné-
lattal foglalkozom az Gjsagnyo-
motoél a milinyomo papirig, igy
nyomdak, mind a kiaddk és hir-
detdk elvardsait és lehetdségeit
figyelembe kell vennem, amikor
papirt valasztunk. Egyben a mun-
kénak ezt a fazisat tartom a leg-
szebbnek is: megérteni és ssze-
hangolni az igényeket,
megtaldlni azt a papirt, amely egy
adott kiadvany tizenetét a leghi-
vebben tiikrozi, és az olvaso is
szivesen kézbe veszi. Ugy gondo-
lom, egy papirkereskedd akkor
dolgozik j6l, ha ismeri a termékei
minden ,rejtett” tulajdonsagat,
és ezekre az tigyfelei figyelmét is
felhivja. Sikernek kdonyvelem el,
ha érzem, hogy egy tizleti kapcso-

latom a kolcsonos bizalmon ala-
pul. Bizom benne, hogy az uté-
nunk erre a palyéra 1épé kollégak-
nak a szakmai tudéason kiviil
(még) fontos lesz a személyes
kapcsolatok kiépitése és apolasa.

Szaloki Tunde

Map Merchant Hungaria Kft.
Mobil: +36 20 358 9141
Telefon: +36 1 456 0666

Fax: +36 1456 0667

E-mail: tunde.szaloki@map
merchant.hu

Web: www.mapmerchant.hu

Az irodai papirral val6jaban
1996-ban kertiltem elszor komo-
lyabb kapcsolatba. Ekkor kezd-
tem a szakmaban dolgozni az
akkori Készlet Kereskedelmi Iro-
daszer Forgalmazo Kft.-nél. Itt
ugyan nem csak a papir volt az
egyetlen termék, de mint minden
irodaszer-forgalmazé cégnél, igen
nagy hényadot képviselt.

J6 néhany évvel késébb az Office
Depot Hungary Kft.-nél voltam
uzletagvezetd, ahol az irodai

Olvasoink éberségét probara tettiik decemberi szimunk 37. oldalan.
Sajnalatos moédon elsikkadt egy szamjegy, ami a 12 800 dpi felbon-
tasra képes berendezés érdemeit csokkentette.

A mondat helyesen: ,A Computer to Plate-rendszerek betorésével
a Kodakkal karoltve kifejlesztették a nagy felbontasu CtP-berendezé-
stiket, mely nedvesofszet-eljardsnal 12 800 dpi felbontdsra, szaraz-
ofszet-eljarasnal pedig 10 160 dpi felbontasra képes.”

Az érintettektol eziiton is elnézést kériink!

kommunikéciés papir szintén
igen jelentds tényez6 volt. Ezt ko-
vetden kertiltem a Map Merchant
Hungéria Kft. irodai, LFP és digi-
talis papir tizletaganak élére.

Eredménynek azt konyvelhe-
tem el, hogy alig tiz év alatt egy
vidéki (Békés megyei) lanyként,
komoly megprébéltatasokon éat,
egy ilyen kornyezetben és szak-
mai tudassal rendelkezd, elismert
emberekkel dolgozhatok egyiitt.

Példaképként igen sok embert
emlithetnék, de talan egykori
fénokom az, akit kiemelnék, aki
akkor, 1996-ban dontott a felvé-
telemrdl, és szakmai tdmogatasa-
val elinditott a r6gos tton.

O Bozo Istvan, aki jelenleg is egy
kozismert irodaszer-forgalmazo
cég kereskedelmi igazgatdja.

Részemrdl csak az irodai papir
tertiletérdl tudok nyilatkozni (bar
talan minden tertlet hasonl6
tulajdonsagokat igényel).

Mint ahogy egyik iparag sem
konnyd, igy papirt eladni is egy
nagyon komoly feladat. Fontos
a kitartds, hatarozottsag, de talan
a legfontosabb a kommunikécio.
A vevlk érzékenyek. Tiszta, tisz-
tességes és egyenes beszédet var-
nak t6lem.

En a régi id6krél még nem na-
gyon tudok beszélni (szerencsére),
de mondjuk a kilencvenes évek
kozepén-végén még egyfajta bu-
rokban éltiink. Nem volt ez az
éles, vérre mend harc. Sokkal na-
gyobb szerepet kapott a 1égkor,

a barati viszony, mellyel sikere-
sebb, teljesebb iizleteket lehetett
kotni. Ma sajnos rohan az egész
vilag. Nincs id6 a személyes kap-
csolatok elmélyitésére. Zarkozot-
tabbak az emberek, igy nehezebb
a bizalmukat elnyerni, ami pedig
egyik fontos tényezGje a sikeres
értékesitésnek. Szoval, j6 lenne,
ha vissza lehetne venni a lendii-
letbdl, és tobb id6t tudnank tolte-
ni a partnerek egyéni igényeivel.
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