A papir nagykovete:

Matusek-Faludi Viktéria

Kéri Péter, az Igepa kereskedelmi
igazgatdoja nyomdamérnokként keriilt

a Papiripari Kutatdéintézetbe, majd onnan
a papirkereskeddi teriiletre. Mint a papir
nagykévetét a papir szeretetérol, pdlya-
futdsdrol és a két évtized alatt szerzett
tapasztalatairdl kérdeztiik.

Hogyan Kkeriiltél kapcsolatba a papirral és

a nyomdaiparral?

A BMF-en végeztem nyomdaipari mérnokként
nyomtaté szakirdnyon. Amikor a tovabbtanu-
lasrol dontottem, még nem tudtam, hogy ez egy
életre szOlo hivatassa valik. A féiskolai tanul-
manyaim mellett néha délutdnonként és gyak-
rabban éjszakanként munkat vallaltam, mint a
legtobb nyomdamérnokjeldlt olyan nagy nyom-
dakban, mint a Szikra, a Révai vagy a Kossuth
Nyomda. Ezek jobbara heatset és coldset gépek
mellett olyan kisegitd munkdak voltak, mint az
elszedés, kotegelés, pantolas, és persze a gépmes-
terek keze ala dolgozva lemezcserénél is segéd-
keztiink. A nyomdéasztarsadalom csaladiassaga
tetszett, a nagy tekercsnyomo gépek monumen-
talitasa, termelékenysége vardzslatos volt. Hamar
kolcsonos bizalom alakult ki a nyomda dolgozoi
és a nyari gyakorlatokon részt vevé mérnokjelol-
tek kozott. Eppen kapora jott a nyéri szabadsago-
lasok idején egy hadra foghato, lelkes Gjonc. Az
akkori id6k legkorszertibb heatset tekercsnyomo
gépén, a KBA 215-6s Butler tekercsvaltdjat egye-

Kéri Péter

diil, feligyelet nélkil kezelhettem, ami ugyan
nem a legbonyolultabb, de nagy felelGsséggel és
odafigyeléssel jaré feladat volt, sikertilt kivivni
a gépmesterek elismerését.

A papirhoz valo szoros kotodésed honnan
indult?

Frissen végzett mérnokként 2002-ben a Papir-
ipari Kutatéintézetben pélydztam meg és nyer-
tem el az elsé diploma utdni munkahelyemet.
A mérnoki palyafutasom rogtdn egy nagy val-
tassal kezd6dott. Leny(igozott a papirgyartas, a
papirral kapcsolatos mély és egyediilalld ismere-
tekhez jutottam. A francia papiripari kutatoin-
tézettel szoros egyiittmiikodésben dolgoztunk
egy kutatasi, fejlesztési programban Karolyiné
Szab6 Piroska intézetigazgatd vezetésével. Egy
hidrogén-peroxidos fehéritési eljarassal kapcso-
latos kisérletben vettiink részt, aminek szdmos
laborat6riumi munkajat a franciaorszagi kutato-
intézetben végeztiik. Ennek a munkanak fiatal
kutatoként, igaz csak periférikusan, de részese
lehettem, amire ma is 6rommel és biiszkeséggel
gondolok vissza.

Hogyan lettél papirkereskedo6?

A kutatéintézet megsziintetését megeléz6 valto-
zasok az én szakmai utamat is atrendezték, te-
vékenységemet a Print Papir Kft.-nél folytattam
mint papirkereskedd. Itt nagyon jol éreztem ma-
gam, mentorom dr. Kintera Karoly volt, aki sokat
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segitett az elinduldsban és akit6l nagyon sokat
tanultam. F6 termékkoriink a volumenizalt fa
tartalmi ofszetpapirok voltak, egy életre meg-
tanultam a jellemzdGket. Halds vagyok tovabba
Dobos Agnesnek és Ungér Laszlonak, akiktél a
lehetGséget kaptam a papirkereskedelem meg-
ismerésére. (Ebben az idében tizennégy papir-
nagykereskedés miikodott.)

Nyomdamérnokként is tevékenykedtél?
2007 és 2009 kozott az Egri Nyomda tizemveze-
téjeként folytattam palyafutdsomat, amivel be-
teljesedett a vagyam, hogy a nyomdamérnoki
tudasomat az eredeti szakteriiletemen, a nyom-
daiparban is kamatoztassam. Itt gyakorlatilag je-
len volt az akkoriban legjellemz&bben miikods
0Osszes technologia, volt ives ofszet, heatset, cold-
set és digitalis nyomtatas is. Ez egy nagyon ked-
ves epizddja volt a palyafutasomnak, de sajnos
a nyomda nem tudott fennmaradni.

~EPA ﬁ

A papir orok szerelem?

2009-ben ismét a papirkereskedelem felé fordul-
tam, és az Igepa munkatarsaként folytattam a
palyamat. Uzletkot6ként elSszor az északkelet-
magyarorszagi régioban képviseltem az Igepat,
majd késébb béviilt a kelet-magyarorszagi terii-
lettel, és ezzel egy id6ben a budapesti 1égi6é Key
account kereskeddje lettem. Innen egy b6 harom-
éves Kitérot tettem egy masik hazai papirkereske-
d6 cég papir divizidjanak élén, majd 2022-ben
keriiltem vissza az Igepahoz, egy idGben a tulaj-
donosi és menedzsment-atszervezédéssel.

Példaképek, palyatarsak
Szilagyi Tamas mély szakmai tartalmat érthetd nyel-
ven megfogalmazo6 konyvein valtam nyomdéssza a
Budapesti Miszaki Féiskolan, a ma is aktivan dolgo-
z6 dr. Endrédy 11diko és dr. Schulz Péter munkas-
saga meghatarozo és példaértékii szamomra.
2002-ben végeztem, és az évfolyamtarsaim
koziil sokan ma jelentds feladatokat ellatd pozi-

ci6kban, nyomdak és azok beszallit6 kereskeddi
lancolatdban tevékenykednek. (Példaul ezen
id6szakban végzett Fekete Viktor, Zsukk Laci,
Marké Péter, Takacs Gabor, Sztraka Péter, Toth
Levente, K&rosi Péter, Vasali Robert, Banati
Andras, Sipos Péter és még sorolhatnam...)

Csalad?

Nagy halat érzek a szivemben a hatorszagért, amit
a feleségem biztosit. Hlisége, kitartasa és az a szere-
tet, amivel Osszefogja a csaladot, nagyon sokat je-
lent szamomra, biztos hatteret ad. A munkammal
jaro sok utazés és tavollét utan j6 hazatérni. Két
gyonyord fiam van, akik tizenegy és tizenot éve-
sek. Eger mellett éliink idestova htisz éve. Uzletko-
téként megszoktam, hogy nagy teriiletet kell bejar-
nom, igy szamomra az utazas természetessé valt.

Milyen valtozdsokat, trendeket ldtsz

a nyomdaiparban?

Visszatekintve az elmult b6 hasz év rengeteg val-
tozasara, markansan kirajzol6dik a piaci résztve-
v6k szamanak csokkenése, és ez a trend a papir-
kereskedésekre, papirgyéarakra és anyomdakra, a
teljes iparagi lancolatra egyarant igaz. Kordbban
a kisebb nyomdak és kereskedések is tudtak ren-
tabilisan m@kodni, a ,,gardzsnyomdak” ma mar
nehezen képzelhet6k el. A technologiai fejlédés
és a nyomdak szerkezete teljesen 4talakult, a val-
tozas lteme felgyorsult. ErGteljes koncentrald-
das megy végbe a piacon. Ennek vannak elényei
is, a hatékonysag, a diverzifikacio és a legfejlet-
tebb technolégidk alkalmazasa exportképessé
tette a nyomdak tobbségét. Ugyanakkor a kisval-
lalkozéasok helyzete, részben a technoldgiai atal-
lasok meghonositdsdhoz sziikséges egyre jelen-
tGsebb tGkesziikséglet elGteremtése miatt, illetve
a megrendelGi oldalon torténd atstrukturalodas,
a nyomdai megrendelésdlloményok megvalto-
zasa miatt sajnos egyre nehezedik.
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A fogyatkozOban van, és sajnos helyettiik nem
latsz6dik az a szegmens, termékkor, ami stabi-
lan belépne, igy nem tal kedvezd iparagi ten-
denciakrol beszélhetiink, azonban a konyvek

segyetemes” reneszansza oromteli helyzetkép.
Példaképpen a berlini Fespan a varosban sétal-
va az tlint fel, hogy még ennyi konyvesbolttal
nem taldlkoztam eddigi Gtjaim soran, és ezek
a konyvesboltok tematikusan specializalodtak
és lathat6an j6l mtikodnek, tapinthat6 volt az
igény, amit mogotte felfedezni véltem, ez biz-
tato a jovére nézve.

©

A széles formatumii nyomtatok Digitalis vilagban hagyomanyos értékek
forgalmazdsa hogyan keriilt az Igepa mentén
palettajara? Az Igepa a mai napig a kozvetlen személyes kap-

A Viscom technolégiai és alapanyag szempont-  csolattartas hive, ezért is fektetiink nagy hang-
bdl is egy nagy teriiletet fed le. 2012-ben a cég  stlyt a kijar6 értékesitékollégaink és a vevészol-
gy hatarozott, hogy belép erre a piacra és egy  galaton dolgoz6 munkatarsaink folyamatos
viszonylag nagy skalpot sikeriilt levadaszniuk:  képzésére. Nagyon jo szakemberekkel dolgozunk
a Roland vilagszinten piacvezet§ nyomtatogyar- egylitt, tapasztalt €s szakmailag is kiemelkedd
tonak szdmit. A megbizhat6 japan minéséget  tudassal rendelkezd képviselSink aktivan segitik
képvisel6 markat akkreditalt disztribatorként partnereink munkajat, legyen sz6 akar megfelel$
azobta is forgalmazza az Igepa. alapanyag-valasztasrol, vagy a reklamdekoracios

2022 és 2023 kozott egy komoly technolé-  szegmensben komplex megoldasokrol, digitalis
giai portfolio fejlesztést hajtottunk végre aszéles  technolégiai atallasokrol. Hissziik azt, hogy az
forméatumu nyomtatok teriiletén, egyfajta hard- emberi kapcsolatok még mindig az egytittmako-
ware-megtjulést. [gy keriilt a termékpalettaraa  dés f6 pillérét adjak az izleti életben is.
roll-to-roll, tablas és hibrid ipari UV nyomtat6 Az utébbi idében a digitalis nyomokapacita-
csalad, a Flora, de emlithetem a svéd CWT kasi- sok nodvekedése mellett szamos Gj nyomokapa-
rozbasztalokat vagy a Xenons DTF nyomtatditis. citds is a piacra keriilt, ami 6romteli, mert ezal-
AzIgepa nemzetkozi cégesoport tobbi tagjavalis  tal a hazai nyomdék igyekeznek 1épést tartani a
szoros kapcsolatban allunk, igy a szlovén Igepa  fejlett nyugat-eurépai piacok trendjeivel. Ezzel
Pako altal képviselt Jwei kivago- és feldolgoz6- parhuzamosan sajnos jelentds kapacitaskivo-
berendezések a hazai felhasznalok szdméra is  nasok is megfigyelhetSek, ami mutatja piacunk
konnyen elérhet6vé véltak. Ezzel egy id6ben a szé-  szenzitiv jellegét. A feliiletnemesités, nyomdai
les formatuma alapanyagok szortimentje is Gj  utofeldolgozas teriiletén varjuk az igények erd-
alapokra kertilt, egészséges egyensulyt teremtve  s6dését és a specializalodast. A nyomathordozok
a kedvezé ar/érték arany i volumentermékek (pl.  tekintetében pedig folyamatos igénynovekedés-
PVC ponyva és monomer f6lidk) és a specialitd- re szamitunk az Gjrahasznositott vagy részben
sok, egyedi megoldasokhoz sziikséges alapanya- tjrahasznositott alapanyagok terén, melyhez
gok kozott. Ebben nagy segitséglinkre voltaknem  az Igepa csoportszinten innovativ termékekkel
csak a kornyezG orszagok Igepa-cégeinek dolgo- széllitja a folyamatos megoldasokat, megfelels-
z6i, hanem a német kollégaink 6nzetlen tdmo- séget a nyomdaszok, kiadok, nyomdai szereplék
gatésa is. szamara.

A nyomtatott kommunikdcio dtalakuldsa Van kedvenc mottod, idézeted?

Olyan korszakot éliink, az altalanos fejlédés, Igen, Rolf Dobelli svajci kolt6tol:

a digitalizacié kovetkezményeképpen, ahol a , A magabiztossag egyszerti dolog, arra barki képes.
nyomtatott kommunikaci6 klasszikus elemei, A szerénység ezzel ellentétben viszont nehéz,
csekkek, nyomtatvanyok, napilapok, akcidens  mégis sokkal inkabb kompatibilisebb a valésag-

nyomdatermékek elGallitdsa szemlatomast meg- gal.”
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