Papirbdl értéket

PROSPEKTUS NYOMDA

Faludi Viktoria

Harmincéves jubileumadt iinnepli a veszp-
rémi Prospektus Nyomda. A Szentendrei
hdzaspar dltal harom évtizede alapitott
GMK mdra 2,5 milliard forint értékii
épiilettel, ill. eszkézparkkal rendelkezé
és tobb mint 50 fonek megélhetést ado
véillalattd, Eurépa egyik legkorszeriibb
kis-kézép méretii nyomddjdva vdlt.

A piaci és technolégiai vdltozdsokhoz
rugalmasan alkalmazkodé cég vagy még
inkdbb Szentendrei Zoltdn nevéhez szamos,
tttoroként meghonositott eljdrds és tech-
noldgia kétédik. Magasra tette a lécet

a cégvezetésben utodjdanak, Toth Gabornak,
aki immadr hdrom éve erésiti a Prospektus
Nyomda csapatdt. Toth Gdbor iigyvezeté
igazgatot kérdeztiik a nyomda életérol,
helyzetérél.

Friss szemmel, egy madsik nyom-

dai teriiletrél érkezve, milyennek ldt-

tad a Prospektust hdarom éve?

Amikor idekeriiltem a tekercsnyomo piacrdl az
értéknovelt ives teriiletre, egy teljesen mas vilag-
ba csoppentem. Leny(igdzott a gyartott termé-
kek véltozatossaga, az alkalmazott feliiletneme-
sitési eljarasok sokszindsége. Az exportpiacunk
akkoriban mar szépen prosperalt, a megrende-
lések szdma kitartéan novekedett. Valamint eb-
ben az id6szakban dontéttiink egy 1j, csomago-
lastechnikaval foglalkozo divizi6 elinditasarol.

Miben mads most a Prospektus?

A tulajdonosunk nagy tapasztalattal bir6 ember,
vérbeli nyomdasz, akivel meglepSen sok dolog-
ban egyetértiink. Alapjaiban véve egyezik a véle-
ményink, csak az ut kiilléonbozik tobbé-kevésbé,
amin a megvalositast kivanjuk kivitelezni. Ugy
gondolom, hogy ez a felallas egy ,iit6s” kombi-
nécio, a problémakat j6l megragjuk, heti szinten
beszélgetiink, egyeztetiink, de a cégvezetés napi
dolgait mar én intézem.

A csomagolbanyag-gyartas tertiletére foku-
szalva Csehorszagbo6l vasaroltunk egy nagyon
massziv, robusztus felépitésti dobozragaszt gé-
pet, amit felturb6ztunk minden olyan modern
mindgségbiztositasi eszkozzel és elektronikéval,
ami a min@ségi dobozgyartas teriiletén csak
sziikséges lehet szamunkra. Mara megrendelé-
seink 15%-4t csomagoloanyagok teszik ki. Az ex-
portunk meghaladta az 50%-ot, ami komoly lo-
gisztikai fejlesztéseket kivant.

Uj teriilet 1ij vevék?

Vannak egészen 4j kapcsolataink, de a régi tigy-
felek koziil is tobben igénylik termékeikhez a
csomagoldanyagot. Sok olyan projektet vittiink
végig kezdettd], ahol a vevls elképzelései alap-
jan kész megoldast talaltunk. Sokszor az jelenti
a legnagyobb kihivést, hogy a megrendel6 valés
igényeit felmérjiik, és a szamara leginkabb meg-
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felel6 megoldashoz juttassuk el. A megrendel6i
igénytdl indulva az alapanyagtol a layouton, ma-
ketten keresztiil egészen a megvalositasig hazon
beliil tudjuk a folyamatot. Formatervez$ szak-
emberekkel béviilt kivitelezé csapatunk, és a kii-
l6nleges ablakos, fiiles vagy karcsusitott dobozok
tervezése és gyartasa sem hoz zavarba benniinket.

Az 1j termék a palettan elony vagy kihivas?
A csomagolbéanyag-gyartas talan az egyetlen
olyan tertiilet volt, ahol a Prospektus nem ren-
delkezett komoly szakmai multtal. A piacon
ezen helyzeti hatranyt erésen ellenstlyozzak

\

a hagyomanyos termékek gyartasa soran szer-
zett harmincéves tapasztalataink, filoz6fidnk
és az j dolgok iranti tanulasi hajland6sagunk.
A Prospektus-filozofidnak sohasem volt része,
hogy az arral szeretnénk nyerni. Sok vevét az-
zal tudtunk megnyerni, hogy a meglévé csoma-
golasat feliilletnemesitéssel vagy mas hozzaadott
értékkel dobtuk fel. Evr6l évre exponencialisan
nd stancszerszamaink szama is, igy erre a célra
kiilon raktart hoztunk létre. A csomagolds terii-
letére toboroztunk tizletkotSket is, akiket termé-
szetesen nem a szakmabol, mas nyomdaktol csa-
bitottunk el, hanem mi magunk tanitottuk meg
anyomdaipari specifikumokra.

Buktatok, bananhéjak az iiton?

Bizonyos esetekben a megrendelSk vagyai és al-
mai feliilirjdk a piaci realitdsokat. Ilyenkor tan-
meseként adom tovabb az egyik megrendelénk
torténetét, aki megalmodott egy olyan csomago-
laskonstrukciot, ami nem volt piacképes, de ha-
tarozottan ragaszkodott, tobbszori érveléstink
ellenére, a rengeteg kézi miiveletet igénylS meg-
oldashoz. Végiil sajat karukon tapasztalva elfo-
gadtak az altalunk felajanlott modellt, amivel
sikeresen terithették a kereskedelemben termé-
kiiket.
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Digitdlis nyomtatds lesz-e

a kozeljovoben Nalatok?

Mindség tekintetében nem kérdés, hogy van 1ét-
jogosultsaga a technolégianak, és eredendSen
informatikus mérnokként kozel 4ll hozzam a
digitélis technolédgia, de annyira mds a modell,
amiben profik vagyunk, nem szeretnénk a meg-
1évé mikodd gyartasi sémat vegyiteni egy mas
ritmusu és szervezési igényid mdfajjal. Orilok,
hogy ebben is egyetértiink a tulajdonossal, mert
igy ameglévd projektekre koncentralhatok teljes
erémmel.

Erdsségek, perspektiva
A vev6kodzpontasag az egyik f6 erdsségiink.
Amikor valaki partnerként teszi be a 1abat a Pros-

pektus Nyomdaba, az érzi, hogy maximadlisan
tiszteletben tartjak a megbeszélteket, a minGség,
hataridd tekintetében nincs pardon, az adott sz6
szent nalunk. Ez nemcsak a vevékre vonatkozik,
hanem a beszallitOkra is.

Tovéabbi gépberuhéazasokat terveziink, hama-
rosan érkezik egy 4+lakkos B2-es kartonnyomé
Heidelberg XL nyomogép, amivel a csomagolo-
anyag-gyartasi kapacitasunkat tovabb novelhet-
jik. A késébbiekben pedig egy tGjabb stancolo-
gép, majd egy dobozragasztoé gép vasarlasat is
tervezziik.

A legfontosabb feladatunk annak kifiirkészése,
hogy a kovetkez§ 2—-5 évben mire lesz sziiksége a
piacnak. Ebben nagy segitség lesz szamunkra
a drupa, ami bepillantast ad a trendekbe.

—————
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