A HP Indigo gépét valasztotta a BCL Kft.

Eiler Olga

A szenzdcios hir gyorsan elterjedt a dru-

pdn, majd utdna itthon szakmai kérokben:

A BCL Kft. aldirta a HP Indigo digitdlis
nyomdagép megvdsdrldsdrol szolo6 szerzoé-
dést. A Papir- és Nyomdaipari Miiszaki
Egyesiilet standjdn egy kdvéval iinnepelték
ezt a nem mindennapi eseményt. A cimke-
gydrtdshban nagy tapasztalatokkal és piaci
kapcsolatokkal rendelkezé vdllalkozds
profilbévitése a keskenypdlyds korszerii
technolégidval bizonydra sikeres lesz.

A kis példdnyszdamii tekercses 6ntapado
cimkére és a hajlékony falii csomagolo-
anyagra egyre nagyobb az igény.

Az elképzelés és a beruhdzds megvalésita-
sa Magyarorszdgon mdr aktudlis volt.

Az elézményekrol és a tervekrél nyilatko-
zik a Magyar Grafikdnak Csepregi Csegé,
a BCL Kft. tulajdonosa és ifj.Valach Andrds
a Typo Grafika Szerviz Kft. képviseldje.

— Mi a jelentdsége a BCL torténetében a HP Indigo
nyomdagép megvételének?

— Alapelvem, hogy egy vallalkozast alland6an
fejleszteni kell. M(szaki, technolodgiai fejlesztés
korszertsités nélkiil az , kimegytiink a divatbdl”,
és ezt nem engedhetjiik meg magunknak.

A HP Indigo nyomdagép megvételével ve-
vékoriinknek Gj szolgaltatast tudunk nyajtani,
ésaz el6zetes felmérések alapjan Gj megrende-
16ket tudunk szerezni. A beruhazas jelentGsége
az, hogy a BCL Kft. lesz az els6 Magyarorsza-
gon ezen a terlileten. Kedvelem a kihivasokat,
az 4j technolégia bevezetését is annak tekin-
tem.

— Milyen el6zmények vezették a digitdlis nyomda-
technika alkalmazdsdra?

— 2000 6ta minden évben valamilyen kisebb-
nagyobb beruhazast valositottunk meg: gépek,
épitkezés, bévités, informatikai és human fej-
lesztés. Biiszkén mondom, hogy a nagysoroza-
tl nyomatlan cimkegydrtasban taldn a legjob-

bak vagyunk az orszagban. Ilyenkor els6sorban
a megbizhat6é mindségre és az arra gondolok.
Szomort a szivem, ha egy vevénél rosszul va-
gott, igénytelentil csomagolt cimkéket latok.
Az ilyen munkdkkal csak a kiilfoldi beszallitokat
stabilizaljuk, és ezért nehezen kapunk lehetd-
séget magyar gyartasu termék beszallitasara.
Tobb mint harom éve vettiink egy Rotoflex DLI
500-as stancologépet, az addigi 250 mm széles
gépek mellé, nyomatlan cimkék gyartésara.
Jelenleg ez az 500 mm széles gép a szik ke-
resztmetszet. Két éve egy négyszines GIDUE
flex6 cimkenyomo gépet vettiink. Ez a beruha-
zas jelenleg nem hozta az elvarasainkat. Tudom,
nem szokasos, hogy valaki ezt bevallja, de ez-
zel a beruhazassal egy kicsit elkéstiink. A vart
rendelési mennyiségnovekedéseket csokkené-
sek kovették. Az okokat, szerintem, mindenki
tudja, ehhez nem szeretnék semmiféle magyara-
zatot flizni. Hogyan tovabb? A rendelési meny-
nyiségek csokkennek, par szdz méter szines
ontapad6 cimkét nem tudunk versenyképes
aron eldallitani a meglévd gépeinkkel. Egy ki-
sebb gépberuhazas esetén tovabbi 30 konku-
rens vallalkozassal iitkdznénk a piacon.

Az elmult évben és idén februdrban a HP meg-
hivta az eddigi és potencidlis vevéit egy talalko-
zora. Az el6adasok és a HP Indigo-géptulajdono-
sokkal tortént beszélgetések eredménye lett
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a dontésem: amilyen gyorsan csak lehet, meg
kell venni a gépet.

— Mi a piaci helyzet a kis példdanyszdamii cimkék
teriiletén?

- Mint ismert, a BCL Kft. tevékenysége egysze-
riien és roviden osszefoglalhaté. Vonalkéd-
nyomtat6 forgalmazasa és ehhez valé cimkék
gyartasa, kellékanyagok forgalmazasa. Talén,
most mar révidebben kellene a tevékenységiin-
ket 0sszefoglalni: 6ntapadocimke-gyartas. A ma-
gyar nyelvet tiszta és egyszerd nyelvnek tartom.
Az én értelmezésem szerint, a nem ontapadoé
hagyomanyos cimke a cimke, a tébbi jelzével
egyiitt mondva pedig egyszerlien értelmezhe-
t6. Szoval a kis példanyszdmu 6ntapado cim-
kék? Kényszerhelyzetben van minden gyarto.
A legkisebb mennyiséget is —a vevs megtartasa
érdekében - elvallalja, a vevé nem tajékozott,
az arat tisztességesen meg is fizeti. Természete-
sen a beruhézasunk ebben a ,,drdga nyugalom-
ban” zavart fog kelteni. Minden 6ntapaddcim-
ke-gyartot megnyugtatok, a BCL Kft. tovdbbra
is profitot szdndékozik termelni, csak egy kicsi-
vel tobbet, mint eddig. A jovét illeten a kovet-
kezd a véleményem: a globalizaci6 természetes
kovetkezménye, hogy a foldrajzilag tavol esé
vevGink tovabbra is a helyi gyartoktol fogjak

beszerezni az 6éntapad6 cimkéket, de ragasz-
kodni fognak egy standard mind&séghez, amit
adigitalisan nyomtatott cimkék révén kapnak
meg. A cimketartalmak gyakori valtozasa miatt
kisebbek és gyakoribbak lesznek a rendelések.

Ifj.Valach Andrast, a HP Indigo
magyarorszdgi képviseldjét kérdeztem:

— Mi az elonye a digitdlis nyomdagépnek

a hagyomdnyos technikdakkal szemben?

— Els6sorban a kis példanyszamok esetén jelent
elényt a digitalis nyomtatas. A kis példanysza-
mu cimkék és csomagoléanyagok iranti igény
évek 6ta novekszik, ami gondot és plusz kolt-
séget jelent a megrendel6nél és a nyomdak-
nal. HP Indigo digitalis nyomdagéppel kolt-
ségkimélé moédon lehetséges a megrendelS
igényeinek gyors és a hagyomanyos technol6-
gidkkal azonos, s6t jobb mingségi teljesitése.
Mindenkor lehetséges a just-in-time szallitas,
igy nincs raktarkészlet. A digitalis nyomtatas jo-
voltabol nincs klisékoltség, igy a grafika kony-
nyen gyorsan moédosithato, és valtozé adatok
nyomtatasara is lehet6ség van a nyomathor-
dozokra. A gépbeallitas szinte nem létezik, visz-
szatérd rendelésnél a digitalisan tarolt szinek
garantdljak a szinazonossagot.
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