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Szinte minden alkalommal, amikor

a szaksajtoban felbukkan a Prospektus
Nyomda neve, valamilyen technolégiai
tijdonsdgrol vagy nagyszabdsii beruhdzds-
rol esik szo. Ez persze most is aktudlis,
hiszen éppen nemrégiben gazdagodott

a nyomda eszkézparkja egy KAMA

ProCut 74 feliiletnemesité, kimetszé
berendezéssel, ami stancoldssal, foliazds-
sal, aranyozdssal, domboritdssal teszi
tetszetosebbé a Prospektus Nyomda
termékeit. A jelen szamunkat kivitelezo
Prospektus Nyomda iigyvezeté-tulajdono-
sa osztotta meg lapunkkal gondolatait,
tapasztalatait.
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Milyen tartalékaitok vannak ebben a piaci
helyzetben?

Egészen kiilonleges termékek kivitelezésére va-
gyunk képesek, de azokat a vevdket, akiknek
erre van igénye, még nem mind talaltuk meg.
Nem szokvanyos, példaul miianyag nyomathor-
dozodkra is nagy rutinnal dolgozunk, specialis ef-
fektusokat alkalmazunk. A kreativ stadiok széa-
mara tobb alkalommal is tartunk bemutatokat,
idén is lesz ilyen. Marketingtevékenységiinket
erdsitve, a meglévs eszkozparkunk kapacitasa-
nak jo aron torténd értékesitését tliztem ki célul.
Gyakran érzem azt, hogy nagyon sok olyan tigy-
fél van még a piacon, akikhez mi még nem jutot-
tunk el. A nyomdék megrendelSi nem feltétlen

a kreativ stadiok, veliik kapcsolatban vagyunk,
de a nekik atadott informéciok kiilonb6z6 okok

miatt nem mindig jutnak el a munka megrende-
16jéhez. Tobb év tapasztalata és kemény munkaja
aran sikertilt bejutnunk a német piacra, ahol ver-
senyképesek vagyunk, hiszen ugyanolyan vagy
jobb mindségben szallitunk kedvezSbb aron.

Uj év, iij fiird6ruha?
Az 1j beruhazds nem meglévs igényre épiilt.
Sziikségem van valami Gj feladatra, ami feldob
és foglalkoztat. Ezzel a gépparkkal legalabb tiz
évig ellehetnénk, anélkiil, hogy egyetlen gépet
is kicserélnénk, mégis beruhdzunk a képzddd
forrasokbol, természetesen hitelfelvétel nélkiil.
Hiaba dolgozunk PUR-kotéssel, 100-as raccsal,
rajtunk kiviil még sok j6 nyomda van. Mindig
kell valami, amivel ajat tudunk kindlni, amivel
felhivjuk magunkra a figyelmet. A mostani be-
ruhazasunk is ezt a célt szolgalja.

Mi lesz a kovetkezd vijdonsag?

Szeretem az elGre tervezett dolgokat, ezért mar
most keresem azt az embert, aki atveszi t6lem
a nyomda vezetését. Neki nehezebb lesz sikerél-
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ményt szereznie, mert a léc mar eleve magasan
van. Nyilvan a nalam egy generéaciéval fiatalabb
korosztaly szamos olyan lehet6séget is hoz ma-
gaval, mint a kozosségi médiak és korszer( kom-
munikacios eszk6zok rutinos hasznalata, ami Gj
tavlatokat nyit a nyomda marketinglehetGségei-
ben. Mint vezet$ és mint ember, szerintem, ko-
zepes képességekkel megfelel6 motivaltsaggal
sokkal tobbet tud elérni, mint kivaldé képessé-
gekkel, de csak anyagi vagy semmilyen motiva-
ci6val.

A sikerért meg kell dolgozni!

Egy padlasszobabdl elindulni, ahol egy felfor-
ditott dohanyzbasztal tetejére tett vitrintiveg
a montirasztal, majd eljutni az els6, negyven
négyzetméteres miihely megépitéséig, ahol mar
a sajat repro fényképezégépem miikodott, folya-
matos sikerélményt jelentett. A fejlédési 1épcs6-
kon szépen, fokozatosan haladva valtunk a méra
2,5 milliard forint értékd éptilettel, illetve esz-
kozparkkal felszerelt, félszaz embert foglalkozta-
t6, Eurépa egyik legkorszertibb kis-kdzép méreti
nyomddjava.

Mi hajt elére?

Az alkotasi periddus és sikerélmény egymast
valtva tette szinesebbé az életem, és tart len-
diiletben. Mindig kell valami cél, ami felé tore-
kedhetiink, ez tart lendiiletben, ez ad értelmet
a munkaval toltott idénknek. Bevallom, ha ép-
pen megvalosul egy kitlizott cél, és nem gondos-
kodom rogton Gjabbrél, nem érzem j6l magam,
hianyzik a lelkesit6 feladat, a kihivas és az ezzel
jaro sikerélmény.

Merjiink nagyot almodni?

A ,merjlink nagyot almodni” csak tgy mikodik,
ha az oda vezet6 at mentén Kisebb, elérhets cé-
lokat ttiziink ki. Mindig a realisan elérhet célok
teljesitése jelent igazi 5romot. Nem a cég nyeresé-
gessége tett boldogga, hanem az abbdl megvalo-
sitott beruhazéasok hajtottak elére, ezért érdemes

volt reggel felkelni, sok id6t, energiat raforditani.

Mi van akkor, ha a hegymadszo felér

a cstcsra?

Régebben két-harom évente csinaltunk egy 500-
600 milliés beruhazast. A 2006-os, egy és fél mil-
liardos beruhézast kovetSen azzal a céllal kellett
beérnem, hogy a gazdasagi valsagot atvészeljiik
agy, hogy ne kelljen alkalmazottat elbocsata-
nunk, minden szamlank idében kifizetésre ke-
riljon. Az utdbbi 6t évben csak kisebb, néhany
szazmilliés beruhézasra tellett.

A digitdlis nyomtatds kiozelebb keriilt

a szivedhez vagy esetleg a nyomddhoz?

Ez is mar a kovetkez{ vezet( feladata lesz. Na-
gyon érzékeny pontja a nagy értékd termelésnek
a mindségbiztositas, ebbe a termelési vonalba
nem keverhetd bele egy digitalis tizem. A kis ér-
tékd és példanyszami munkdk eléallitdsa nem
veszélyeztetheti, akadalyozhatja a nagy értékd
termelés folyamatat.
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