Print 2000

GONDOLATOK A NYOMDAIPAR HELYZETEROL

Faludi Viktoria

Nem el6szor késziil a Magyar Grafika

a Print 2000 Nyomddban. E szamunk kii-
Ionlegessége a digitdlis prémium melléklet
és a borito feliiletnemesitése. Mdr kiviilrél,
a nyomda épiiletének homlokzatdrdl is Idt-
hato az igényesség, a szakma irdnti elkéte-
lezettség. A cég képviseletében a szakmai
rendezvények javdn igyekeznek jelen lenni,
és fontosnak tartjdk az élé szakmai kap-
csolatokat, a szakmai értékek megbecsiilé-
sét és nem utolsosorban a korrekt iizleti
magatartdst. Kovdcs Andrds és Szakdlas
Tibor tulajdonosigazgatokat kérdeztiik,
milyennek Idtjdk a nyomdaipar helyzetét
most.

Sok nyomda a tiz évvel ezel6tti id6szakban al-
kalmazott mdveleti drak alatt kalkulal. Valo-
szind, hogy koltségeik egy részérdl egyszertien
megteledkeznek araik alakitasandl. Néhany {6-
nixmadar moédjara Gjrasziilets vallalkozas csu-
pan az arak letorését éri el, idérél id6re bedSlnek
amegfeleld kalkulaci6 hidnya miatt, mikdzben
tonkreteszik a piacot. A mérlegekbdl tobbnyire
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Kovdcs Andras

nem a behajthatatlan tartozasok tiikroz6dnek,
hanem a gazdalkodési problémak. Nem kellene
beddlni annak, hogy a megrendel$ egy kedve-
z6bb arajanlatot lobogtat.

Egy ilyen versenybe nem tandcsos beszallni.
Korunk gazdasidgaban a koltségek és az eladasi
arak csokkentése normalis folyamat, de bizo-
nyos hatarokat nagyon veszélyes atlépni. Egy

Szakdlas Tibor
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sikeresen gazdalkod6 nyomda arképzésében az
alapanyagkoltség hozzavetSleg a termék ara-
nak felét vagy annal kisebb hanyadat teszi ki.
Ha ez az arany lényegesen eltolodik abba az
iranyba, hogy az alapanyag adja az ar zomét, el
lehet képzelni, mennyi jut a fejlesztésre — véle-
kedik Kovacs Andras.

az 500 milliét. Mitél nyomda egy nyomda? Le-
hetne példaul festék- vagy papirfelhasznalas-
hozkétni. Egy tombhaz nyolcadik emeletén nem
sok festéket hasznalhat egy ,nyomda”. A sta-
tisztikai hivatal kérdései meglehetGsen elavul-
tak, ezekbdl a valaszokbol szamunkra jellemz6-
en irrelevans adatok nyerhetdk.

Véleményem szerint, lassan tisztul le a piac,
a folyamat még akar 6t-tiz évig is eltarthat — kap-
csolodik a beszélgetésbe Szakalas Tibor. A bankok
még reménykednek abban, hogy visszaszerzik
apénziiket, de a fedezetként beszdmitott eszko-
zO0k mar nem érnek annyit, mint a hatralévé
adossag. Szerintem, még mindig sok cég cséd-
jét halogatjdk a bankok, beszallitok. 2009-ben
800 milliot irtak le a papirkereskedSk veszte-
ségként. Tavaly allitolag csak 2-3%-kal csokkent
a papirfelhasznalas volumene. Ez a csokkenés
példaul azért lehet ilyen szerény, mert vannak
nagy arbevétellel, de kétes eredménnyel mako-
dé vallalkozéasok.

Uj értelmet nyert a kényszervallalkozas fogal-
ma, ami Gjabban nem a véllalkozova valast takar-
ja, hanem a cs6édbe ment cég atmentését egy
masik, ingatag labakon all6, de Gjnak 14tsz6, a be-
délt vallalkozas hibait is 4torokité formaciova.

Szamos szakmai képviselet miikodik parhu-
zamosan, a PNYME, az NYPSZ, az MKI, a VOSZ,
PPP Klaszter, de atfogd statisztikak, az iparag
szdmara fontos és hasznos informaciok egyik
tarsasagtol sem nyerheték. Fontos lenne tudni,
hany miikéd6é nyomda van val6éjdban? Nem
tudjuk pontosan mennyi a nyomdak 6sszes ar-
bevétele, hany nyomda arbevétele haladja meg

A globalizaci6 hatdsa ellenére a nyomdak
tizemszerkezete azonos termékek elGéllitasa ese-
tén is teljesen eltérd lehet. Minden nyomdénak
fontos lenne tudni, hogy pontosan milyen pia-
con szeretne boldogulni. Amikor néhany éve
megtortént a beruhazasi boom, az ofszet nyo-
mokapacitasok, majd a kotészeti gépsorok te-
riiletén kellemetlen tanulsagokkal jart. A tovab-
bi fejlesztéseknél ezeket a hibakat el lehetne
keriilni a pontos tények és szamok ismeretében.

A piaci versenyben vékony hatarmezsgye va-
lasztja el a versenyképes arat a tal dragatol és
a tal alacsonytolis. Azok a cégek, akik anyomdai
brokereknek nagyban termelnek, el6bb-utobb
onmagukat lehetetlenitik el a nyomott dron val6
értékesitéssel.

Nem vagyunk a legolcsobb nyomda, mert
fontos, hogy forogjanak a gépek, fontos, hogy
munkatarsainknak legyen alland6an munkaja,
nagyon fontos az elégedett vevd is, de miikodeé-
stiink alapértelmét mégis csak az elért, szamok-
kal leirhat6 eredmény igazolja. Szeretnénk évek
mulva is ezen a piacon m@ikodni, ehhez megfe-
lel6 gépek és f6ként a céghez lojalis, versenyké-
pes szakmai felkésziiltséggel rendelkez6 kollégak
kellenek. Fontos szamunkra a fejl6dés, a verseny-
képesség.
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